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Nuestra intencién es proporcionar al alumno de la Licenciatura en
Administracién y Direccién de Empresas una guia vélida para la clari-
ficacién de detalles técnicos que habitualmente dan lugar a dudas en el
momento de resolver ejercicios de Microeconomia II. Aparte de los
procesos de resolucién con detalles técnicos, cada ejercicio ofrece un
ejemplo de soluci6én y respuesta exhaustivas a las preguntas de los enun-
ciados. Dichas respuestas se consideran una aproximacién suficiente a la
solucién ideal que permitirfa obtener la méxima puntuacién en un examen
de Microeconomia II. Cada ejercicio se presenta en relacién a un tema del
programa de la asignatura. Ademds, cada uno de los ejercicios se presenta
de manera independiente, tanto desde el punto de vista del contenido como
con respecto a la enumeracién de las ecuaciones, notas a pie de pigina y, en
algunos casos, referencias bibliograficas.

Con nuestros apuntes introducimos de manera mds detallada dos
temas relativamente novedosos y menos frecuentes en los contenidos
habituales de esta asignatura: Diferenciacion de Productos y Economia de
la Informacién. Nuestros apuntes sobre estos dos temas intentan ofrecer una
sintesis, a partir de lecturas més avanzadas, aportando una aproximacién
factible y apropiada para las exigencias de la titulacion.

Esperamos que las paginas que siguen sirvan para hacer el estudio de
Microeconomia II una tarea menos dificil y méds amena de lo que, muchas
veces, se suele pensar.
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PRACTICA PRIMERA (COMPETENCIA A CORTO PLAZO)

PRACTICA PRIMERA (COMPETENCIA A CORTO PLAZO)

Ejercicio 1:

1. Una empresa produce un nivel g de output de un producto segun la
siguiente funcién de costes:

1) C(@)=a-qg-b-q’+g-q°

donde los pardmetros a, b y g son, todos ellos, positivos. Demuestra que hay
dos intersecciones de la curva de costes marginales (CMg) con la de costes
medios (CMe) y que una de ellas (la que corresponde a un output positivo)
coincide con el punto en el que la funcién de costes medios tiene su (inico)

minimo.
a=10

2. Si|b=5 |, determina la cantidad que producird la empresa si es una
g=1

empresa precio-aceptante y el precio del mercado es P =50 unidades

monetarias. ;Cuanto produciré si el precio es P =307. ;Cudl es el beneficio
n de la empresa en cada caso?. ;En qué cambiaria esta situacion si hubiera
un coste fijo F=100?.

3. Halla el precio que corresponde al punto de cierre y la minima cantidad
positiva que corresponde a dicho precio.

a=10
4.Si | b=0 | halla analiticamente y graficamente la funcién de la oferta de
g=1
la empresa y la funcién de oferta de una industria constituida por 30
empresas idénticas a la ya mencionada en este ejercicio.

Nota: Intenta ser conciso/a y emplear gréficas para ilustrar tus respuestas.
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g=1

" empresa precio-aceptante y el precio del mercado es P =50 unidades

monetarias. ;Cuénto producird si el precio es P =30?. ;Cudl es el beneficio
7 de la empresa en cada caso?. jEn qué cambiaria esta situacion si hubiera
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PRACTICA PRIMERA (COMPETENCIA A CORTO PLAZO)

3 dCMe
N — . .
memSm = %@ = o w,_.mw £q _ 2-g>0 ,lo que es cierto para todo
q q q

nivel de output y, por ello, la solucién obtenida corresponde a un minimo
que, ademds, es el tinico, dado que la funcién de costes medios es de
segundo grado.

2. La condicién de maximizacién de los beneficios para una empresa precio
aceptante es P=CMg. Dicha condicién, bajo las hip6tesis de este apartado,
se satisface si: P =50 = CMg =10—10g + 34> que supone la solucién de una
ecuacién de segundo grado. De hecho, hay dos raices pero una es negativa 'y
- dado que un output negativo no tiene sentido - se puede eliminar. Asi que
la solucién para precio y cantidad de producto, asi como los
correspondientes beneficios, es:

P=50 < =568 y m=20526
De igual manera calculamos:
P=30 & q=4,74 y ©=100,64

Si hubiera un coste fijo igual a 100 unidades monetarias, los beneficios
totales serfan /00 unidades menos (105,26 y 0,64, respectivamente), pero el
nivel de produccién seria el mismo.

3. El punto de cierre es el minimo precio del mercado a partir del cual a la
empresa le interesa producir un output mayor que cero. Cuando los costes
variables medios (sin tener en cuenta los costes fijos) y los costes medios
(teniendo en cuenta los costes fijos) son distintos, son los primeros los que
tienen que ser superados por el precio para que, a corto plazo, la produccién
de un output positivo tenga sentido econémico. En el caso que nos ocupa en
este ejercicio, los costes fijos son cero y los dos conceptos de coste medio
mencionados coinciden. La empresa producird un output positivo mientras
el precio del mercado supere al minimo coste medio. Pero hemos visto
anteriormente que dicho minimo corresponde a la interseccion del coste
medio con el coste marginal. Por tanto, aplicando la férmula obtenida en el
apartado anterior, sabemos que el punto de cierre (que coincide con la
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q q q

nivel de output y, por ello, la solucién obtenida corresponde a un minimo
que, ademds, es el tnico, dado que la funcién de costes medios es de
segundo grado.

2. La condicién de maximizacién de los beneficios para una empresa precio
aceptante es P=CMg. Dicha condicién, bajo las hipétesis de este apartado,
se satisface si: P =50= CMg =10-10g+3q> que supone la solucién de una
ecuacién de segundo grado. De hecho, hay dos raices pero una es negativa y
- dado que un output negativo no tiene sentido - se puede eliminar. Asi que

la solucién para precio y cantidad de producto, asi como los
correspondientes beneficios, es:

P=50 & =568 y m=20526
De igual manera calculamos:
P=30 & q=4,74 y ©=100,64

Si hubiera un coste fijo igual a 100 unidades monetarias, los beneficios
totales serfan /00 unidades menos (105,26 y 0,64, respectivamente), pero el
nivel de produccién seria el mismo.

3. El punto de cierre es el minimo precio del mercado a partir del cual a la
empresa le interesa producir un output mayor que cero. Cuando los costes
variables medios (sin tener en cuenta los costes fijos) y los costes medios
(teniendo en cuenta los costes fijos) son distintos, son los primeros los que
tienen que ser superados por el precio para que, a corto plazo, la produccién
de un output positivo tenga sentido econdmico. En el caso que nos ocupa en
este ejercicio, los costes fijos son cero y los dos conceptos de coste medio
mencionados coinciden. La empresa producird un output positivo mientras
el precio del mercado supere al minimo coste medio. Pero hemos visto
anteriormente que dicho minimo corresponde a la interseccion del coste
medio con el coste marginal. Por tanto, aplicando la férmula obtenida en el
apartado anterior, sabemos que el punto de cierre (que coincide con la



01

*0109 & puIrxoIde 9S ‘oses opundss [0 us sjuseIdadse
‘A 0onpol oS OIOLaULq Jo ‘08IeqWd UIS "0I9D UOS sofly §3)s00 sof sub o us oses |3 us anb [endr 108
opand sesaidwo sey ap ojusrwelrodwiod (o ‘sofly sa1s02 ap eroussald ue ‘onb vAISSqo 9 -opelrede
opungss [op | oseo A z o0seo ‘omerd op ojund sjueweAndadsar ‘gzl sownd :Z VOIAVID

b 80's pL'y ST

P : sL'e

P o1

................................ o

(0=d)2WD L e N\ 0S

(001=4)2D
)770)

o)

001=4 ofYy
91800 un £ g opeyiede [op sonowgred sof op se1o[eA sof ered $91500 op ugloUnj B VOIdvaD

001
SOT
01t
1T

b
(2)o 0z1

:seorjeId

sojuom3is se[ uo Jrunsal opond os ojund 9)s9 eisey eisondxe uQIOBMIS B

‘ojonpoid ap seanisod sepeprued 2onpoid
esorduro ] Teno [op mred e owmuyw [e spuodsaiiod onb e ¢/ ‘c=4 oaid
[© BP SOU ‘S9[eUISIew S9JS00 9p UQIOUNJ ] ue oprmnsns ‘Indino op [9AIU 91y

1'c 3¢

C 7 = et = —— = b 50 (OIDAW
ST=" 7 (o1p

91SO0 OWIUIW [8 UOD A So[euISIew! A SOIPaW $9)SOO SO[ 9P UQIO0ISIAUI

(0ZV1d OLY0D V VIONELAdNOD) VIFINTId VOLLDY¥d

01

‘0192 € pulrxoide os ‘oseos opungas [o us sjuouwerdadse
‘K 2onpal 9s OloLyaUSq 2 ‘08IequUIa UIS "0189 UOS SOfiy $91502 s0f anb [o us 0seo |9 ud onb [ensd 1os
opand sesexduis sef op ojuerueiioduwod [ ‘sofi} sa1s00 op eroussaid us ‘onb eAlEsqo oF “opeirede
opun8ss [op | oseo £ 7 0sedo ‘awerd 9p ojund ejuowreAndadsar ‘gzé] soung g VOIAVYD

b 89's ¥LY ST

P : SL'E

01

................................ 0

(0=d4)210 " SRR N 0S

(001=d)2WD
3WO

o)

'001=4 ofy
21502 un £ 7 opeiede [op sonowgred sof op saiofea sof ered s)s00 9p uoOUNY B T VOIAYHD

001
SOT
OTT
51T

b
(6o 0Z1

:seorjead
sojuoIng1s se[ ue Jrunsax opand os ojund 9159 eIsey eysondxo uoOBMIS B

‘ojonpoid op seanisod sopepnues sonpoid
esordwe ef Tend Jop mured e owrmurw [e opuodsaniod anb e ¢/ ‘c=4 oroaid
[° Bp SOU ‘soeuISIewl S9JS00 op UQTOUNJ B[ UL opimnusns Indino ap [oAIU 9187
1T 3¢
s a
9JS0D OWIIUIW [@ UO0D A So[euIZIewWl A SOIPOW S3JS0D SO| 3P UOIOISIAUI

" C'T = b :50 (O1powr

(0ZV'1d OLY0D V VIDNALAdIROD) VIFINIEd VILLOVdd



PRACTICA PRIMERA (COMPETENCIA A CORTO PLAZO)

4. La funcién de oferta de la empresa es la funcién que relaciona los niveles
de output que estd dispuesta a ofertar la empresa para distintos niveles de
precio. Esto equivale a invertir (cambiar un eje por otro) la curva de costes
marginales y, en concreto, la parte de dicha curva a partir del punto de
cierre que, en este caso, es:

7=2-2_0=7=10
2g 2

Esto se puede expresar, analiticamente, de la siguiente manera:

e P>]0 = q=f(P)>0, donde f{P) es la funcion inversa del Cmg.
o P<]0 =g=0.

Considerando un precio superior al que corresponde al punto de cierre,
podemos invertir la funcién de costes marginales para obtener la funcién de
la oferta: g=f(P). El proceso de inversién se describe a continuacion:

CMg=P=10+3.q> = P-10=3-¢" Um.w_louﬂ —g=f(P)= m...m..u_m
Ademads, la funcion de la oferta de toda la industria serd la suma de todas las

funciones de oferta individuales. Es decir:

F(P)=0=30-g=30- m.w._,m si P210 y Q=0 si P<IO.

Las dos funciones estdn representadas en las graficas 3 y 4. Notese que, a
pesar de la aparente similitud entre las dos gréficas, la primera esta dibujada
en escala menor en cuanto al eje de las cantidades:
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PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

Ejercicio 2:

1. La produccién de un bien homogéneo en una industria perfectamente
competitiva implica unos costes totales C que son funcién del output g tal 'y
como indica la funcion:

) C(q)=f+a-q+b-q’

cuyos parametros a,b,f son todos positivos. Calcula la cantidad que
producird cada empresa en esta industria tras establecerse el equilibrio
competitivo a largo plazo y también el precio que corresponde a dicho
equilibrio. Comenta los resultados.

2. Si la industria vende su producto a un mercado cuyas respuestas a
cambios del precio se recogen en la siguiente funcién de la demanda:

@) Q=325-P

=10
y |b=5 |, determina la cantidad total del bien que corresponde al
f =270
equilibrio a largo plazo, y el nimero de empresas que constituirdn, a largo
plazo, la industria.

3. 1) ;C6émo variara el precio, la cantidad individual, la cantidad total y el
nimero de empresas a largo plazo si todas las empresas del sector en
cuestioén reciben una subvencién (fija) de /90 unidades monetarias?

ii) ;C6émo variardn las mismas magnitudes si, ademés de la subvencion, el
paso del tiempo (cambio tecnolégico o maquinaria obsoleta) hace que los
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PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

ond{[L)=Lorars{L] <Avariv{L] -
20) [f ) [f )

2b 2b

(13) Y26 +a+3

PY =a+188-3/bf?

2
@w =a+3i/bf’ .AN\ML N-Muuai_,mio.@.u bf* =

Comentario:

Del resultado sobre el output individual que minimiza el coste medio
(proceso y resultado descritos en (1.2)), observamos que:

1. El output individual a largo plazo es funcidn creciente de los costes fijos.
Esta observacién se podria relacionar con un hecho habitual en mercados
reales en los que la existencia de unos costes fijos altos impide la entrada a
empresas de pequefla escala y, por consiguiente, a largo plazo, sélo se
esperaria que sobreviviesen empresas grandes, algo que contrastaria con lo
que se observa en mercados con costes fijos inexistentes, en los que
esperariamos encontrar empresas de menor escala. En el caso extremo de
costes fijos cercanos a cero, se puede observar que la escala que minimiza
los costes medios es una escala cercana a cero, que podria ser el equivalente
teérico a lo que se observa en algunos mercadillos, donde casi todo el coste
 de los vendedores es el coste variable, y, por esa razon, la escala de sus
actividades puede ser minima.

2. El coeficiente b en la funcién de costes (1) es una medida de los ren-
dimientos decrecientes que implica la actividad productiva de la empresa.
Se observa que el output individual de equilibrio a largo plazo es funcién
decreciente de dicho coeficiente. Eso refleja la caracteristica habitualmente
observada en mercados reales, en los que el hecho de ser mds ineficiente
cuando se produce a mayor escala, obliga a las empresas a operar a escalas
menores.
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PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

80
=3[—— =3/8§ =2
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que, sustituido en la funcién de costes medios, en la que los costes fijos son
ahora f”, nos da el correspondiente minCMe=P:

P=CMe(f’,q=2)=70

cuya sustitucién en la funcién de la demanda nos da el output total que se

vendera en este mercado:
0=325-70=255

cuya divisién con el output individual g=2 nos dard el niimero de empresas
que constituirdn esta industria:

n*=Q/q=255/2=127,5

Ademds, dado que el nimero de empresas solo puede ser un nimero entero,
podriamos redondear el nimero hallado arriba, teniendo en cuenta que un
niimero superior al n* supone pérdidas netas, mientras un nimero inferior
supone beneficios. Mientras dichas pérdidas a largo plazo causaran la salida
de una empresa, los beneficios netos relacionados con la existencia de una
fraccién de empresa por encima del nimero de equilibrio a largo plazo, no
son suficientes para atraer la mbﬁm@m de una empresa mds. Por eso, el
redondeo se hace siempre considerando la parte entera del nimero hallado.
En este caso es 127.

ii) De la misma manera que en los apartados anteriores, se sustituye el valor
b=40 en la férmula hallada sobre el output individual a largo plazo:

y el output individual en la de los costes medios para encontrar el minimo
coste medio que corresponde al precio de equilibrio a largo plazo:
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PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO) PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

Clq) . Clq) N
1000 \m.: 1000 \ML~

800 . 300

600 2 600 2

400 400

3. 3.
200 200
q q
1 2 3 4 1 2 3 4
GRAFICA 1: Las funciones de costes correspondientes a los apartados 2, 3.i) y 3.ii). GRAFICA 1: Las funciones de costes correspondientes a los apartados 2, 3.0) y 3.ii).
CMe CMe

145 145
130 130 “
70 : 70 : :
1 2 3 q 1 2 3 q
GRAFICA 2: La funcién de costes medios: g (output individual) y P=minCMe (precio de . GRAFICA 2: La funcién de costes medios: g (output individual) y P=minCMe (precio de
equilibrio a largo plazo). equilibrio a largo plazo).
0 0
300 (70,255) 300 (70,255)
250 25000
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GRAFICA 3: La funci6n de la demanda y determinacién del output total, Q. GRAFICA 3: La funci6n de la demanda y determinacién del output total, Q.
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PRACTICA SEGUNDA (COMPETENCIA A LARGO PLAZO)

a=15

a=10

0.6 0.8 1 1.2 1.4 q

GRAFICA 5: Desplazamiento vertical de los costes medios tras un impuesto por unidad de
producto. Noétese que el minimo se consigue, en ambos casos, cuando g=I. Sin embargo, el
minimo coste medio (precio de equilibrio a largo plazo) cambia de /30 a 135 u.m., diferencia que
es igual al impuesto.

300
250

o0y
(130,195)
150

100 i

50 100 150 200 250 300 P

GRAFICA 6: Desplazamiento vertical de la funcién de demanda. El precio de equilibrio depende
s6lo de las condiciones de produccién (reflejadas en la funcién de costes medios). Por tanto, el
desplazamiento afecta al output total y, como se aprecia en el ejercicio, al mimero de empresas a
largo plazo.
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GRAFICA 5: Desplazamiento vertical de los costes medios tras un impuesto por unidad de
producto. Nétese que el minimo se consigue, en ambos casos, cuando g=1. Sin embargo, el
minimo coste medio (precio de equilibrio a largo plazo) cambia de /30 a 135 u.m., diferencia que
es igual al impuesto.
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GRAFICA 6: Desplazamiento vertical de la funcién de demanda. El precio de equilibrio depende
s6lo de las condiciones de produccién (reflejadas en la funcién de costes medios). Por tanto, el
desplazamiento afecta al output total y, como se aprecia en el ejercicio, al nimero de empresas a
largo plazo.
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PRACTICA TERCERA (MONOPOLIO)

PRACTICA TERCERA (MONOPOLIO)

(Cémo cambiaria la misma situacién si el Estado subvencionase al
monopolista con / unidad monetaria pora cada llamada nacional?. ;Qué
precios pondrd el monopolista a los dos tipos de llamadas si tiene la
restriccién de no poder atender a mas de 20 o 50 llamadas en total
(nacionales + internacionales)?.

;Cémo cambiaria la misma situacién si el Estado subvencionase al
monopolista con / unidad monetaria pora cada llamada nacional?. ;Qué
precios pondrd el .monopolista a los dos tipos de llamadas si tiene la
restriccién de no poder atender a mas de 20 o 50 llamadas en total
(nacionales + internacionales)?.

Solucién:

1. Sustituyendo p;=p,=a, es féacil calcular el nimero de unidades
demandadas de cada tipo:
g, =A-p =A-a

(1.1
q,=B-2-p,=B-2a

y, asi, escribir los beneficios del monopolista:

M=I-C=p-q+p,q~-f-aq-bg,=
a(A-a)+a(B-2a)— f —a(A—a)—b(B—2a)=

(a-b)(B=2a)-f <0
——

a<h=>negativo

Nota: observa que (B—2a)>0, puestoque a<by B>2b.

2. Ahora permitimos al monopolista maximizar su beneficio sujeto a la
restriccién de poder poner un tinico precio para ambos tipos de llamadas.
Llamemos p a dicho precio. Entonces:

max I1=> 9] p(A—p)+p(B—-2p)~f—a(A-p)~b(B-2p) |/ dp=0

“U>|Nw+w|fi§+wwn?uun>Ma+mmms

cuya sustitucion en las funciones de demanda nos proporciona la demanda
para cada tipo de llamadas a este precio:

23
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PRACTICA TERCERA (MONOPOLIO)

u otro tipo de llamada es negativa (en un mundo real hablarfamos de
demandas iguales a cero).

De hecho, si (5A-a)<(B+2b), la demanda de llamadas nacionales serd nula
y, si 2(B-b)<(A+a), la demanda de llamadas internacionales serd nula. En
otras palabras, sélo si la diferencia entre el miximo precio que estd
dispuesto a pagar el consumidor para un determinado tipo de llamada y el
coste marginal de la llamada es lo suficiente alto en comparaci6n a las
mismas magnitudes para el otro tipo de llamada, la demanda para la llamada
en cuestién serd positiva. En caso contrario, el tipo de llamada resultaria
poco rentable y el precio tendrfa que fijarse tomando en cuenta que habria
un dnico producto a considerar y este seria el producto para el que la
demanda seria positiva. En ese caso, entrarfa en vigor la solucién expuesta
en (2.2) respecto a uno de los dos tipos de llamada (el de demanda positiva).

3. Consideramos ahora los valores del tercer apartado. Los resultados con el
precio impuesto (apartado 1) son:

p=2, 1=98, q, =68, I1=(2-9)(72-4)-1=-477
mientras con el precio tinico elegido por el monopolista (apartado 2) son:
p=32, q; =68, q, =8, I1=68(32-2)+8(32-9)-1=2.223
y, con discriminacién de precios (apartado 2),

p1=51, py =22,5, ;=49, q2=27, TT=49(51-2)+27(22,5-9)~1=2.764,5

Si consideramos ahora que “TELET” tiene una restriccion de capacidad
atendiendo llamadas internacionales, el monopolista tiene que maximizar su
beneficio sujeto a la restriccion de capacidad g,<10, es decir:

SQ&E.E m sﬁkw_,.ﬁu
s.a. & 45.4.
=B-2. < —
g, =B-2-p,<10) | 72-10_,
2
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wﬁﬁ&uns;sulH g?.?:
s.a. & 4.8.4.

fmnd —) < —
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PRACTICA CUARTA (MONOPOLIO ESPACIAL)

Ejercicio 4:

1. Aguajoce, €l monopolista de juegos acudticos en una playa de nuestra
Comunitat esta localizado en el punto A a una distancia de 2 km desde la
localidad X (ver gréfica correspondiente), que es la mds apreciada de la
playa por la totalidad de los bafiistas.

La totalidad de los baiiistas -que son /00, dado que la playa no es una de las
més pobladas del Mediterrdneo- se tumban en el punto X y cada uno de
ellos esta dispuesto a consumir una vez los servicios de Aguazoce, si:

e} U=R-P

Agquajocs

-T(XA) 20

Donde U es la utilidad neta obtenida de la realizacién de tal decisién. Esto
es, si la suma de la desutilidad producida por el hecho de pagar un precio
P, y del coste psicolégico relacionado con tener que andar una

quajocs

distancia XA bajo el fuerte sol, expresada en términos monetarios como

) T(XA)=t- XA

(la pérdida de utilidad por cansancio es funcién lineal de la distancia a

caminar medida en km) no excede la expresién monetaria R (denominada

también precio de reserva del consumidor), U mide el placer que genera el

uso de los juegos de Hguajecs.

e ;Cudl es el precio que pondra Hgwagocs?

e ;Cudles seran sus beneficios?

e ;Cudl seré el nivel de utilidad neta de cada baiiista y la utilidad disfrutada
por la totalidad de los bafiistas?.

2. Supongamos que t=1 unidades monetarias/unidad de distancia medida
en kilometros, R=1.000 unidades monetarias y, ademas,
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PRACTICA CUARTA (MONOPOLIO ESPACIAL)

T 4 pjoes = P

Aquajocs ’ Agquajocs

-Q =(R-2- t) 100 unidades monetarias

y dejando a cada uno de los consumidores (y a todos juntos) con utilidad
neta cero (extraccién total de su excedente).

2. La empresa tiene que comparar dos opciones:

e Fijar un precio que le garantiza extraer todo el excedente de los baiiistas
en el punto X.

e Fijar un precio que le garantiza extraer todo el excedente de los bafiistas
en el punto Y.

Las dos opciones (siguiendo el razonamiento sencillo del primer apartado)

suponen los siguientes precios y correspondientes demandas y beneficios:

oP, =1000 -2 = 998u.m.= Q, = 100=>IT, =100-998 = 99.800u.m.
oP, = 501~-1=500u.m.= Q, = 200 => IT, = 200-500 = 100.000u. m.

Observamos que la reduccién del precio de 998 a 500 unidades monetarias
no s6lo es rentable para la empresa, sino que permite a los consumidores en
el punto Y, ser usuarios de los juegos. En caso contrario, no podriamos
considerar la opcién de los nuevos bafiistas de instalarse en ¥ como algo
aconsejable. Sin embargo, los nuevos baiiistas, tras el uso de los juegos, se
quedan con un excedente cero, tal y como pasaria en el supuesto caso de
que se instalaran en el punto X. En cambio, los bafiistas en el punto X se ven
beneficiados de esta entrada de nuevos usuarios en el punto Y, dado que su
excedente es ahora positivo: U=1.000-500-2=498 unidades monetarias.
Los beneficios de la empresa son también mds altos.

Es obvio que la empresa y los primeros usuarios se ven beneficiados por la
entrada de nuevos usuarios en Y, quienes permanecerdn indiferentes entre
bafiarse en Y y bafiarse en X (en ambos casos acabarfan utilizando los jue-
gos gastando toda su renta disponible, tras consideraciones psicologicas y
preferencias sobre el punto de la playa). Asf que la empresa y los primeros
baiiistas deberfan tomar medidas que incentiven la instalacién de los nuevos
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T, e = Py

Agquajocs ’

quaiocs " @ =( R-2- t)- 100 unidades monetarias
y dejando a cada uno de los consumidores (y a todos juntos) con utilidad
neta cero (extraccién total de su excedente).
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e Fijar un precio que le garantiza extraer todo el excedente de los bafiistas
en el punto X.

e Fijar un precio que le garantiza extraer todo el excedente de los baiiistas
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oP, =1000—2 = 998u.m.= Q, = 100=>II, =100-998 = 99.800u.m.
oP, = 501-1=500u.m.= Q, =200 => II, = 200-500 = 100.000u.m.

Observamos que la reduccién del precio de 998 a 500 unidades monetarias
no s6lo es rentable para la empresa, sino que permite a los consumidores en
el punto ¥, ser usuarios de los juegos. En caso contrario, no podriamos
considerar la opci6n de los nuevos baiiistas de instalarse en ¥ como algo
aconsejable. Sin embargo, los nuevos baiiistas, tras el uso de los juegos, se
quedan con un excedente cero, tal y como pasaria en el supuesto caso de
que se instalaran en el punto X. En cambio, los bafiistas en el punto X se ven
beneficiados de esta entrada de nuevos usuarios en el punto Y, dado que su
excedente es ahora positivo: U=1.000-500-2=498 unidades monetarias.
Los beneficios de la empresa son también mds altos.

Es obvio que la empresa y los primeros usuarios se ven beneficiados por la
entrada de nuevos usuarios en Y, quienes permanecerdn indiferentes entre
bafiarse en Y y bafiarse en X (en ambos casos acabarian utilizando los jue-
gos gastando toda su renta disponible, tras consideraciones psicolégicas y
preferencias sobre el punto de la playa). Asf que la empresa y los primeros
baiiistas deberian tomar medidas que incentiven la instalacion de los nuevos
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PRACTICA CUARTA (MONOPOLIO ESPACIAL)

A&O > xa
O/\\O/\k\.u
Xo Xo
Ello implica:
R-P

QXc”Qu.a”.xl.wlN.\.ﬂc”O”v.ﬁo“ P

ii) Demanda del monopolista

Para cada precio P, podemos escribir Q, la demanda (el niimero de clientes)

de la empresa como la poblacién de baiiistas comprendida entre X°y Y°, eso

es’:

R Py, oo0bai istas! km = 2.000- 2=L
t(u.m./km) t

Q=2-x,-d=2- bafiistas

iii) Beneficios de la empresa como funcion de su precio

La empresa ingresara:
I=P-0= w.wooo.xMw
iv) Maximizacion de los beneficios
oIl R P R

—=0=>2000-——4000- —=0=—= P°=—
oP t t 2

Que, para los valores de los pardmetros de este ejercicio, implica que:

? Comprueba las unidades de medida de las magnitudes utilizadas en esta expresion.
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Yo A X
Of\\\of\\o

Xo Xo

Ello implica:
R-P
t

Qxc HQ,\c =R-P—t-x,=0=x,=

ii) Demanda del monopolista

Para cada precio P, podemos escribir Q, la demanda (el nimero de clientes)

de la empresa como la poblacién de baiiistas comprendida entre X°y Y°, eso

2
es:

R Phwm. | o0o0bai istas! km = 2.000- XL
t(u.m fem) :

0=2-x,-d=2- bari istas

iii) Beneficios de la empresa como funcion de su precio

La empresa ingresara:

II=P-Q=P-2000- me
iv) Maximizacion de los beneficios
oIl R P R

- =0=>2000-—-4000-—=0= P°=—
JoP t t 2

Que, para los valores de los pardmetros de este ejercicio, implica que:

? Comprueba las unidades de medida de las magnitudes utilizadas en esta expresi6n.

31




[43 (4

‘ 1od 2I1qUIOU NS IRIqUIBD BIISQAp Profvwbss gzIng) " 1od 2IqUIOU NS JRIqUILD BLIQAp w2ofprbss pzIn)
“Y4NINIRYNOY q Iq “YUNINIRYNDY q Iq

(ji) "wn 000000005 = 11 (i) ‘w7 000°000°00S =11

Giii) wy 00S = %x Giii) uo 008 = °x

(iii) svesiupq 0000001 = O , (iii) sosiupqg 000°000°1 = O

wn Q0S =od uwn Q0C =od

(TVIDVdSH OI'TOdONOW) VLIV VILLOYId (TVIDVJSH OI'TOdGNONW) VIAVND VILLOYId



PRACTICA QUINTA (DUOPOLIO BERTRAND-PRODUCTO HOMOGENEO)

PRACTICA QUINTA (DUOPOLIO BERTRAND-PRODUCTO HOMOGENEO)

Ejercicio 5:

Considera el mercado de un producto homogéneo. La funcién de demanda

es:

Q=a-b-P
Los dos unicos productores, I y 2, compiten en precios, teniendo costes
unitarios (costes de produccion lineales y en ausencia de costes fijos=> coste
marginal constante=coste medio) distintos, respectivamente,

¢,¢,, donde ¢ <c,.

Determina el equilibrio de Bertrand de este mercado y comenta.
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Ejercicio 5:

Considera el mercado de un producto homogéneo. La funcién de demanda

es:

QO=a-b-P
Los dos tnicos productores, I y 2, compiten en precios, teniendo costes
unitarios (costes de produccién lineales y en ausencia de costes fijos=> coste

marginal constante=coste medio) distintos, respectivamente,

¢,c,, donde ¢ <c,.

-Determina el equilibrio de Bertrand de este mercado y comenta.
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PRACTICA QUINTA (DUOPOLIO BERTRAND-PRODUCTO HOMOGENEO)

unitario), maximizando sus beneficios sujeto a la restriccién de que la
empresa 2 no entre a competir con ella. La siguiente grafica refleja esta
situacién:

Beneficios
Empresa 1

3

Precio
Empresa 1

_a+cb
2b

Nu_o

CASO 2: Ineficiencia relativa pequeia.

En términos analiticos, es fécil calcular las magnitudes importantes que
determinan en cudl de los dos casos estamos:

e El precio 6ptimo del monopolista en ausencia de presiones competitivas, se

puede obtener de la siguiente manera:

d(a-b-P)- (B -
P° = arg max d_nv.mlnl_:uonv [(a D (B n;_nouv
w_ R R
Hvao”Q-Tﬁ—mu
2b

¢ La diferencia entre este precio y el coste de la empresa eficiente, marca la

maxima ineficiencia relativa para que la presencia de la empresa ineficiente
tenga cualquier efecto sobre la politica de precios de la empresa eficiente.
Asi, calculamos:
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unitario), maximizando sus beneficios sujeto a la restriccion de que la
empresa 2 no entre a competir con ella. La siguiente grafica refleja esta
situacién:

Beneficios
A
Empresa 1

a+eb Precio
mc = IMM._I Empresa 1

CASO 2: Ineficiencia relativa pequeia.

En términos analiticos, es fécil calcular las magnitudes importantes que
determinan en cudl de los dos casos estamos:

El precio éptimo del monopolista en ausencia de presiones competitivas, se
puede obtener de la siguiente manera:

a~b-BP)- (B -
P’ = arg max Eﬂul.vmm_unoﬂv [(a DB Bv_uouv
B oR R
”vmonguw.n_@
2b

La diferencia entre este precio y el coste de la empresa eficiente, marca la
maxima ineficiencia relativa para que la presencia de la empresa ineficiente
tenga cualquier efecto sobre la politica de precios de la empresa eficiente.
Asi, calculamos:
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PRACTICA QUINTA (DUOPOLIO BERTRAND-PRODUCTO HOMOGENEO) PRACTICA QUINTA (DUOPOLIO BERTRAND-PRODUCTO HOMOGENEO)

presa eficiente pueda comportarse como un monopolista en ausencia de presa eficiente pueda comportarse como un monopolista en ausencia de

presiones competitivas (Caso 1). . presiones competitivas (Caso 1).
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PRACTICA SEXTA (OLIGOPOLIO)

Solucion:

1. Escribimos las funciones de beneficio de cada una de las empresas y,
resolviendo simultdneamente las condiciones de primer orden de maxi-
mizacién de beneficio de cada una de ellas, determinamos el equilibrio de
Cournot entre las dos empresas:

M %= Cm _ 4ier Coumor___ 3~ 2Crm ¥ Crer
P Ire. ="y 2 | 1 ™7 3b
=p =

O e _a=Cier  41mL Coumor . _ @~ 2Cer + Crpp
e | T 2 4T 3b

FUNCIONES

DE

REACCION

cuya sustituci6n en las correspondientes funciones de beneficio nos da:

ey (@=2Cre FCpr)’
ﬂ%mp = :Wv B~ f

(LD Yy

_(a-2c +n§v~ _f
9%

Cournot
: LET

que nos indica que existe un nivel de diferencia entre los costes marginales
de las dos empresas que hace los beneficios de “LET” negativos y, por
consiguiente, le obliga a salir del sector y dejar a su rival como
monopolista. Dicha diferencia ser4 cualquiera mayor que la que se obtiene
de la igualdad a cero de los beneficios de la empresa “LET” con el cero.
Esto es:

l N
ﬁmﬁ;& = (@ NQEWW+ rn) =f= Anlntﬂ ITE lnﬂvan =9bf =

a—Cppr ~[Cror = Cre ] = 3B =
>qu_”n§ !nsmnunalw)\ming

donde Ac denota la diferencia entre los costes marginales de las dos
empresas. Observamos que, cuanto mayor es el coste fijo y el coste
marginal de la empresa con mayor coste marginal, menor tiene que ser la
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PRACTICA SEXTA (OLIGOPOLIO)

Solucion:

1. Escribimos las funciones de beneficio de cada una de las empresas Yy,
resolviendo simultdneamente las condiciones de primer orden de maxi-
mizacién de beneficio de cada una de ellas, determinamos el equilibrio de
Cournot entre las dos empresas:

M py =0 _ A~ Crg  4rer Coumot . _ @~ 2Cqp, + Crpr
e =%, o | T T 3b
= =p

My _a-Cier 4 Cournot @ = 2C g +Crg
—= Quer =——75 q LET =
9 151 : 2b 2 J 3b

FUNCIONES

DE

REACCION

cuya sustitucién en las correspondientes funciones de beneficio nos da:

Cournot _ (@ =2¢pg +Car)’ —f
TEL 9%
(LD y

_(a=2¢g +n§vm _f
9%

Cournot
I LET

que nos indica que existe un nivel de diferencia entre los costes marginales
de las dos empresas que hace los beneficios de “LET” negativos y, por
consiguiente, le obliga a salir del sector y dejar a su rival como
monopolista. Dicha diferencia serd cualquiera mayor que la que se obtiene
de la igualdad a cero de los beneficios de la empresa “LET” con el cero.
Esto es:

—2¢, + )’
G n:w@ CraL) u\uv?éﬁ,.?%xnﬁ_vwH@Qu

e [ Iﬁqmnu_nwa\mu

Ac=[cysr —Cp | =a=3ybf —cpp

Cournot
I LET

donde Ac denota la diferencia entre los costes marginales de las dos
empresas. Observamos que, cuanto mayor es ¢l coste fijo y el coste
marginal de la empresa con mayor coste marginal, menor tiene que ser la
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PRACTICA SEXTA (OLIGOPOLIO) PRACTICA SEXTA (OLIGOPOLIO)

el precio (p=14-9=5), mientras los beneficios, por definicién del largo el precio (p =14-9=5), mientras los beneficios, por definicion del largo

plazo, son cero. plazo, son cero.
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PRACTICA SEPTIMA (DUOPOLIO DIFERENCIADO)

Solucién:

. ﬁ_mn:_sam = ﬁwmm:z:i =290 = Q%«a&:& = Q%&l&:& = ~w@qm
= TT%rrrd = T2 = 52.266,6
Q_@:Q& = QNQS.QE - M@w = ﬁ_ncs:& - ﬁwﬁos‘:& - w L.O

= ,—‘H_n,azz.& — :MES_E = wmﬁm

Las empresas acabar4n compitiendo en cantidades.

ﬁ_Q&E_..s = Nvmﬁ&ﬁ?a = A.wO = Quﬁ.iﬁ?a = QM&E}S — _. A.O

— :_ﬁ,&_ﬁ{e - :miﬁ?a = MW.WOO

gy =180,g;%%" =165 = p{* =325,p,""" =340 =
= 17" = 56.700,T1;*"" = 54.450

La 2 pagarfa 1.998 u.m. (56.448-54.450) a la 1 para volver a competir & la
Cournot y la 1 aceptaria (de hecho aceptarfa a partir de 252 w.m. (56.700-
56.448)).

3. La 2, para ser lider en lugar de seguidor, estarfa dispuesta a pagar a la
empresa I un total de 2.250 u.m. (56.700-54.450). Por su parte, la empresa
1, que pasarfa a ser seguidora, quedarfa indiferente ante la oferta de la 2,
puesto que estarfa dispuesta a aceptar la oferta a partir de un minimo de
2.250 u.m..
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PRACTICA SEPTIMA (DUOPOLIO DIFERENCIADO)

Solucién:

Nwww@naa& = »UW&IE:& = N@O = Q_mnl.‘%& — menizsn = wm@¢©
=5 TI2rd = [12 = 52.266,6
QM\JSS_& - QNQQ:SR — Hmm = NV_QUESQ = mu%a:ﬁ& = WA.O

= E_Du::.& - dmﬁa:;:: = M@L.A.m

Las empresas acabaran compitiendo en cantidades.

Nu—ﬁ.&ﬁrs - Numﬁ&ﬁ.xs - A.wo .y Q_ﬁ_&ﬁ?o - QM‘QE..._S - H A.O

= :m&:&.—s = :NﬁmEh.ee = 58.800

gr ™ =180,g5%%" =165 = p{* =325, p,""" =340 =
= 11" = 56,700, [T = 54.450

La 2 pagarfa 1.998 u.m. (56.448-54.450) a la 1 para volver a competir & la
Cournot y la 1 aceptaria (de hecho aceptaria a partir de 252 u.m. (56.700-
56.448)).

3. La 2, para ser lider en lugar de seguidor, estarfa dispuesta a pagar a la
empresa 1 un total de 2.250 u.m. (56.700-54.450). Por su parte, la empresa
1, que pasarfa a ser seguidora, quedarfa indiferente ante la oferta de la 2,
puesto que estaria dispuesta a aceptar la oferta a partir de un minimo de
2.250 u.m..
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PRACTICA OCTAVA (DUOPOLIO DIFERENCIADO/COMPETENCIA EN PRECIOS)

Solucidon:

Necesitamos obtener las soluciones en cada una de las siguientes situa-

ciones:

Competencia en precios (Equilibrio Bertrand-Nash):

Las empresas escriben sus beneficios respecto a los precios, obtienen las
funciones de reaccién a partir de las condiciones de primer orden y, de la
solucién del sistema de las funciones de reaccién, obtienen los precios de

equilibrio.
WEL. =0 P = 1+gPF,
—..—_Hﬁl.mnTWNumvmg %Nw = 2 nnvmwwmwg:xﬂwwun:«namﬂ 1
M, =0-F+gR)-B o, _ 7, _1+en .
oP, 2 )
\ [
CONDICIONES w MZQ ONES
D MER REACCION
ORDEN

Cooperacion en precios (Equilibrio Colusivo):
Las empresas siguen un proceso parecido, pero actuando por un objetivo
comiin, maximizan el beneficio conjunto:

M=[(1-P,+gR,) B +(1-P,+gPR) B |=

1

_1H2eh -
2(1-g)

1+2gP, " “
> vmmn WHHVNQN,HENE.

= B
2

CONDICIONES
DE

ORDEN

Empresa _1: Desviacidn unilateral del precio pactado (Empresa 1:

“Trampas”):

La empresa I calcula su mejor precio para disefiar su desviacién 6ptima del
acuerdo colusivo, mientras la otra empresa (2) respeta el acuerdo.
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PRACTICA OCTAVA (DUOPOLIO DIFERENCIADO/COMPETENCIA EN PRECIOS)

Solucidn:

Necesitamos obtener las soluciones en cada una de las siguientes situa-

ciones:

Competencia en precios (Equilibrio Bertrand-Nash):

Las empresas escriben sus beneficios respecto a los precios, obtienen las
funciones de reaccién a partir de las condiciones de primer orden y, de la
solucién del sistema de las funciones de reaccién, obtienen los precios de

equilibrio.
Jl, =0 p-= 1+gP,
zH Hﬁ—l;ﬂ +%Nv~v~mm m.wmw = 2 ummmzwgm “Nuwmmzwéi = 1
II,=(1-F, +gh) P, m:fo wng P
op, 2
\ [ ———
CONDICIONES .mszczE
w%:xmz REACCION
ORDEN

Cooperacion en precios (Equilibrio Colusivo):
Las empresas siguen un proceso parecido, pero actuando por un objetivo
comiin, maximizan el beneficio conjunto:

M=[(1-P+gP) -B+(1-P,+gR) B|=

_1+2gP
2

1+2gP, -
2

Col. Col. 1
BT =F"=

P, = -
2(1-g)

Empresa 1: Desviacion unilateral del precio pactado (Empresa 1:

“Trampas”):

La empresa I calcula su mejor precio para disefiar su desviacién ptima del
acuerdo colusivo, mientras la otra empresa (2) respeta el acuerdo.
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PRACTICA OCTAVA (DUOPOLIO DIFERENCIADO/COMPETENCIA EN PRECIOS)

RESPETAR-NO RESPETAR: Tabla de pagos (I1,,11,)

La estrategia de hacer trampas serd dominante para cada una de las dos
empresas si el beneficio obtenido para la empresa que hace trampas es
superior a su beneficio si respetase el acuerdo, para cualquier estrategia de
la otra empresa. Ello implica, para la empresa /, que cada uno de sus pagos
en la parte inferior de la tabla supera el correspondiente pago de la parte
superior de la tabla. Eso se expresa en:

@zg) 1 ][ ~2-28-8 |, proposicioN 1
\16(1-¢)°"  4(1-g)) \2-g) 8(1-9)

J - J

CONDICION 1 CONDICION 2

Es facil comprobar que ambas condiciones se cumplen para los valores de g
que considera el enunciado. En concreto, se puede ver que:

A(1-g)-(2-g)* >16(1-g)* = CONDICION 1

y
8(1-g)* >(2-2g-g%)-(2—g)* = CONDICION 2

Dado que la situacién respecto a la otra empresa es idéntica, se demuestra la
PROPOSICION 1.

Equilibrio de Stackelberg en precios:

La empresa / serd la primera en fijar su precio, teniendo en cuenta que la
empresa seguidora (2) tratard el precio del lider como dado para fijar su
precio en un periodo posterior. Asf, la empresa / planteard su funcién de
beneficios, teniendo en cuenta la respuesta 6ptima de su seguidor, como se
describe en su funcién de H,@mnoas (obtenida ya en la solucién del equilibrio
Bertrand-Nash):

|H+w;u_

P
2 2
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

Apuntes sobre: Diferenciacion de productos

0. Relacién con temas anteriores

Desde la propuesta por Kelvin Lancaster (1966) de una nueva aproximacion
a la teorfa del consumidor, la disciplina econémica ha incluido en su
proyecto investigador el estudio de situaciones en las que el grado de
diferenciacién entre los productos ofertados es el resultado del
comportamiento estratégico de las empresas.

En términos de la parte de la asignatura que se ha visto hasta este
punto, esto podria corresponder a la siguiente situacion:

Dado el sistema lineal de funciones inversas de la demanda para dos
variedades -1y 2 - de un producto diferenciado:

R=a-b-0-80Q

¢y
P=a-b-0,-¢g-0

si las empresas compiten & la Cournot, saben - como hemos visto - que sus
beneficios de equilibrio dependeran del grado de diferenciacion g, segin
indican las expresiones:

mmmuazgﬁ

<0 Vi=12
og

€5

Dicho de otro modo, las empresas saben que -como ya se ha visto en el
modelo de Cournot con producto diferenciado- si sus productos fueran
independientes (g=0), cada una de ellas serfa un monopolista en un mercado
libre de presiones competitivas, mientras que si sus productos fueran
sustitutos perfectos (g=b), las empresas ganarfan los beneficios que corres-
ponden al duopolio de Cournot con producto homogéneo. Para valores
intermedios de g, las empresas reconocerfan que menos sustituibilidad entre
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¢))
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si las empresas compiten a la Cournot, saben - como hemos visto - que sus
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indican las expresiones:

C t
%d~ OUrno

<0 Vi=12
og

2

Dicho de otro modo, las empresas saben que -como ya se ha visto en el
modelo de Cournot con producto diferenciado- si sus productos fueran
independientes (g=0), cada una de ellas serfa un monopolista en un mercado
libre de presiones competitivas, mientras que si sus productos fueran
sustitutos perfectos (g=b), las empresas ganarian los beneficios que corres-
ponden al duopolic de Cournot con producto homogéneo. Para valores
intermedios de g, las empresas reconocerian que menos sustituibilidad entre

49




0g 0s

‘gsorduto 130 n eun op aued 1od -gsardwio enjo n eun ap ayed tod

UQIORIOUQISJIp 9p BISaJenss vun Jod eliRjUSUINE SOPEPILIEA SXUS PeRPI[IqINIIISS B IS IJROluop! UQIORIOUSIONIP Sp BIZ9Jenso vun 10d BlIRIUSWINE SOPEPSLIBA SXIUS PEPI[IqININSNS €] IS Jedlyiuapl
ayurrad ou offe (7)-(1) ewralsis [0 ua § op Je3n] uo 1§ » '§ Ierepisuoo op oseo [2 ue osnpoul .
‘("D e A 01318 * owstur Is vied orjodouour un g1903[qesse ‘opend uemsie 1§,,) OLAVH
IVLIAIOLI NOIVOLIONOW ‘TV.LVNAV XLL IH,, ‘9IU0JOUSf 9p OPEIOUNUD [0 OPUBULIFUOD) |

ayuad ou offd ‘(7)-(1) vwasis 2 uo & op reSnf uo °3 » '§ TelopIsuod op oseo [° ue osnpouf
‘('O 8 A O[S1§ * owstui Is vred orfjodouour un g1999[qelse ‘epand usmnde 1S,,) [ OLAVH
IVLIAIOL NOIVOLIONOW ‘TVILVNAV XLL Id,, ‘9JU0jOus( Sp OpeIdunus [o OPUBULILUOD) |

 UOTORTOUDIOJIP 9P SO[RNPIAIPUI 3 seoloadss serdarenss reolyn
-uopt oyruured ou § omouwrered [op uQroBoIpow Bisondns e :03ONPOId op

TWOTO09[9s ¥] € Ojuend Ua [eNpIAIPUT BI5aJeNSd €] JeZI[opoul ap pepIiqrsod (¢

*(]eIUOZLIOY UQTORTOUQI
-3JIp) IOPIUINSUOD €pEd op [eapl pepalieAs B 9p ugroeoyroadse e[ ungos
ojuoreroadwo o eiofowr OWI0d O ([BONISA UQIOBIOUAISJIP) SOIOPIUNSUOD
so[ sopo} Jod epiqrored erofowr owod pepred 9p SOIqUIBD SO[ Iejen
onuued seougSorajoy serouorojerd op erOUL)SIXe e :(EONISA-[RIUOZIIOY)

UOTORTOUSIa)Ip op sodi} sop So] Jejen eled UMUIOd 0d1sgq ooredr uf) (T

-ereysandnsord uorooIsal ns e 03alns oAneussardar
JOPTWNSUOD UN Op PepI[nn e[ Op UOIEZIUIXEUWI ] Ud Bseq 3s (7) £ (1)
souoIoENd? Se] uo opeordwr oorew [y :SEOULISJaId 9p peprousgolalsH (1

:UOS SBOT)SIII)
-oered seyol(] sojonpoid sns ap SeonsieloeIed 9p oroedso [@ ud sesardurd
anuo vo19lensoe UQIoorIAUI ] op SIsipue un ered sepuonbal sofejusurepuny
SBONSLISIORIRD SB[ OUSNUOD OU ‘BIOUE ©)sey OISIA soway onb olreuwrd)
1op soued se] B oseq UO ‘OJUSUWLIOLIdJUE OpeZUEO[E opejnsal [@ ‘reydooe
op [I0g] SIJUSWRANIMIUI O OPI[OS Sjuswesnpwojew eozared onbuny

" BpURUSp B[ 9p BISIA 9p ojund
[° 9pSop SO[[° onue UOIoR[aI eUNJUIU UIS sorjodouowl OPUSIOA[QeISd ‘01D
elsey OfIonpal ueLrejuajur ‘8 onowered [0 1ejoofe op peplfiqisod e] ueIsiAm
1S ‘onb 1Sy ‘soroijouaq serofeur suodns (8 rouswr) g A | SOpepPALIBA SE]

SO10NAd0¥d 30 NOIDVIDNTIHIIA

 UOIOBTOUQISJIP 9P SO[enpIAIpuI 9 sedrjroadss sergorense reoyn
-uopt oynurad ou § onouwrgred [op uoroeolypowr eisondns ey :03oNpoid op

TOT009[9s B[ € OJUend Uo [eNpPIAIPUT BIga1el)s e] JeZI[opowl op pepiIqrsod (€

*([eIUOZLIOY UQIORIOUST
-9JIp) JOPIUNSUOD BPEO 9p [EOPI pepalrea e[ op uoroeonioedso e[ ungos
ojusrureroadwia 0 eiofowr OwWod O ([EINMISA UQIORIOUSISJIP) SQIOPTUINSUOD
so] sopol Jod epiqrorod erofowr owod pepIEd 9P SOIqUED SO ITejel)

aurad seougSoisjoy serousreyerd op eIOUQISIXS B :({[EONISA-[EIUOZIIOY)

TOTORTOURIAJIp op sodij Sop SO[ Iejen) eled UNUOO 0dIseq OoXew ufy (g

-erreisondnsard uorommsar ns e 0jalns oanejuasardor
JIOPIWNSUOD UN Op PepI[Hn B[ op UOQIOBZIUIXBW ] Uo bseq as (7) A (1)
SSuoIORNOd Se] ud opedrjdwr odrew [ :SeUAIaJaId 9p PepIaudsoroldy (1

1UOS SBONSLIA)
-oereo seyor(] "sojonpoid sns op SseonsueioeIed op opedso [0 uo sesardwo
anus eoIS9leNSe UQIdoRISIUT €] op Sisieue un ered sepuonbar ssjejusurepuny
SBONSLIO)ORIRD SB[ SUSHUOD OU ‘BIOYR BISBY O0)SIA Ssowdy onb orrews)
1op soured se] ® oseq US ‘O)USWLIOLISJUE OPBZUEOE OpERI[NSAI [o ‘rejdode
Op [I0g] SJUSWIBAIMUI © OPI[OS Sjuswednpwajew eozared onbuny

* BpUBWAP B[ Op BISIA op ojund
[ 9psop SO[[e onue uorde[eI eungduru urs sorfodououl OPUSIOS[eISS ‘019D
elSey opIonpal ueLreluaul ‘8 onowered [0 Jejoeje ap peplfiqisod B UBISIAN
1S ‘onb ISy ‘somijouaq seloAewr suodns (§ ouswl) g A | SOpBpILIBA SP]

SO12NGO0Ud A NOIDVIDNAIHAIA




DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

1. Introduccion

De lo anterior se desprende la necesidad de un marco especifico en el que se
pueda estudiar la interaccién estratégica entre empresas con respecto a la
eleccién de las caracteristicas de sus productos. La metifora propuesta por
Lancaster (1966) de un espacio de tantas dimensiones como nimero de
caracteristicas pueden describir un determinado producto, nos servird como
base para representar la eleccién de caracteristicas como estrategia de
localizacién en un punto del espacio anteriormente mencionado.

Consideremos un producto que se puede describir en base a dos
caracteristicas. Cada variedad de este producto se puede representar como
punto en un espacio bi-dimensional en base al “nivel” en el que cada una de
las dos caracteristicas estd contenida en una variedad. Entonces la Variedad
1 en la grifica 1 es un punto V,, con coordenadas (x,,y), que es la
combinacién de “nivel de x-dad” -0 x- y “nivel de y-dad” -0 y- de la
Variedad 1.

y-dad

3

L1
L2

«\_Akt )

L3

>

x-&m&

GRAFICA 1: Espacio de variedades de un producto con dos caracteristicas.

Como puede apreciarse, un “re-posicionamiento” de la Variedad 1 en
la direccién implicada por L1, significarfa un aumento del nivel de ambas
caracteristicas (x, y), mientras un “re-posicionamiento” segin L2 y L3,

51

DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

1. Introduccion

De lo anterior se desprende la necesidad de un marco especifico en el que se
pueda estudiar la interaccién estratégica entre empresas con respecto a la
eleccion de las caracteristicas de sus productos. La metdfora propuesta por
Lancaster (1966) de un espacio de tantas dimensiones como nimero de
caracteristicas pueden describir un determinado producto, nos servird como
base para representar la eleccién de caracteristicas como estrategia de
localizacién en un punto del espacio anteriormente mencionado.

Consideremos un producto que se puede describir en base a dos
caracteristicas. Cada variedad de este producto se puede representar como
punto en un espacio bi-dimensional en base al “nivel” en el que cada una de
las dos caracteristicas esta contenida en una variedad. Entonces la Variedad
1 en la gréfica 1 es un punto V,, con coordenadas (x,,y), que es la
combinacién de “nivel de x-dad’ -0 x- y “nivel de y-dad’ -0 y- de la
Variedad 1.

y-dad,

h

L1
L2

ﬂART%_v

L3

>

a-&m&

GRAFICA 1: Espacio de variedades de un producto con dos caracteristicas.

Como puede apreciarse, un “re-posicionamiento” de la Variedad 1 en
la direccién implicada por LI, significaria un aumento del nivel de ambas
caracteristicas (x, y), mientras un ‘“re-posicionamiento” segin L2 y L3,

51



(49

0 T° 91US ONUNUOD O[EAISIUT UN 91q0s TIqLIossp uspand as onb seuordiodoxd
U9 SBONSLISIORIRD SNS 9P B[OZAW 2] USUANU0D 010npoid un op SOpepalieA se]

(676T) Sur[[210H 9P OPPOJA [H T

‘6C61
uo Sumpeioy poTeq Jod ‘reroedse 0Jxe)u0d Un US ‘syuswerorur oysondoxd

any ‘uoremis e)se rejuesardor spand onb offrouss sgw O[opOW [H

-(owrTuru) owrKpwW [3 suenuod anb eno £ s[qisod (pvp-K) pop-x op
[OATU (OWITXPUI) OWTUIW [0 SUONUOS Jnb BuUn SEUIBNXd SSUOIDBUIQUIOD SOp
10d OpeIooE BISS SAUOIOBUIGUIOD SEYDIP ap OIoedss [0 ‘Spwapy "ugroonpord
op 91809 sowIsIw SO uod InJaesuod uspond as onb £ 9 X 9p SAUOdBUIGUIOD
vIopIsuod Jojonpoid [o enb opueruodns ‘ojonpoid [op $2)S0O SO] TedIpoW
s osiooey opond [eJUOZLIOY UQIORIOUSISJIP op EBISOjense eun ‘olquied
ug] /A op uoronpoid B 9p [e [BUOIGIPE 9)SOO UN BAS[UOO BISSIENsa [e) anb
opustuodns ‘o1onpoid 5 opeunsep eA usmb e Joprunsuod [9p erreisendnsaid
uoroomsal e[ Jod ‘oses rombieno ue ‘A s21010npoid SO Op SEIIFO[OUID)
sopepiqigisod se[ 1od opeUOIdIPUOD 9sIA apand | pepolieA B[ Op ([ednioa
UQIORIOUSISJIP) £ 9 X Op O’uE)NUIS ojuswine un onb Ieselsop aqed

“IDIUO2110Y UQIIDIIUBLIfID
op serSojenss ® uopuodsorroo ¢7 £ z7 iod sojsendns sorquuied SO (£)
X sgul U0d pepaLiea eun amndesuod ered (x) € op oured IedijLIoes e sojsondsip
uosoramse onb soroprunsuod sof ered ojonpoid [op - ojuerureroaduro
un o1ad ‘(pop-x) pop-£ op [9ATU JoAew un KN39sU0d ered epelIojo pepalres
e] op (pvp-€) pop-x e[ op oyred IEdJLOES B SOISANASIP URISIAMISI onb
soroprunsuoo soffonbe ered eiofowr eun eppuodns (£7) g7 UN39S OIqUILd 13
‘SOOUOJUF "UQIISONO U PepaLIeA B 9p IO[eA [e SeOlS[IdjoeIed SOp Sej op eun
‘epeo op uoroeyiode B] 9p UQIOBIO[EA €] B 0JUBRO US SIOPIUNSUOD 9p edu93
-o12)9y uoroejqod eun sowreSuodng ‘Jpoydaa ugOVIOUAAfIp 3P eIFAIRNSI
vun e epepuodsorod £ opnpoxd [op eanelqo eiofow eun epresrduwr
(77 oqueo op odn rowd [ .wouovﬁusmsoo so[ sopo} 1od sepeasap
UOS SEOTSH)ORIRd sequie IS 0sed opunges [0 US OLENUOd Of A ‘Osed
sourd [0 us ‘pop-£ spw xmSosuos exed pop-x op [9ATU [0 Jonpar erresTdur

SOLDNA0Yd 3d NOIDVIDNIIHAId

(49

0 o SIJUS ONUTIUOD O[BAISIUI UN 21G0s JIquosep uspand ss onb souororodoxd
U0 SBOTSLISIORIRD SNS 9p B[OZOW ] USUSTU0D 03onpoid un op sopepalieA se]

(6761) Sulf[310H 2P OPPON I T

6261
uo Surjejoy pioreq lod ‘[eroedse 0jxejuod un us ‘syusuiendur ojsandoxd

any ‘uoroemis ¥)so Jeyussardor opand onb offrouss sgwl ofopowr g

(ourTuyuI) OWIXPW [2 susnuod anb eno 4 siqisod (prp-A) pop-x op
[oATU (OWITXPUI) OWITUIW [0 QUANUOD anb BuUn SLWONXd SOUOIOBUIQUIOD SOP
10d Ope)0OE 1S9 SIUOIDBUIQUIOD SBYOIP 9p 01edsa [ ‘spuwepy “ugronpoid
op $91500 SOWISTUI SO uod Ingasuod uapand 9s anb 4 9 X 9p SAUOISLUIGUIOD
eIopisuod Jojonpoid [0 enb opuoruodns ‘ojonpoid [9p $21S0O SOJ TedlJIpow
ws os1ooey opond [eIUOZIIOY UQIOBIOUSISJIP 9P BISojeNse eun ‘OIquIed
ug /A op uoronpoid B] 9p [ [EUOIGIPE 3)SOD UN BAJ[[UOO BISSJEXSe [} onb
opuaruodns ‘0jonpoid [o opeunsap eA uamb e Joprumsuoo [op eireysondnsard
uorootnsal e[ Jod ‘oseo sombiend uo ‘K sa1010npoid sOf op SeIIZO[OUID)

‘sopepiqiqisod se| Jod opeuoroIpuoo 9s10A 9pand | pepalreA ] op ([eonioA

UQTORIOUSISJIP) £ 9 X Op OJUE)NUIIS OjuSWNE Un onb Iedejsap aqe)

"IDIUOZ1A0Y UQIIDIDOUILI[ID
op serdojenss e uopuodseriod ¢7 A g7 iod sojsondns sorquied SO (€)
X Sl uod pepaLreA eun andesuod ered (x) € op oured reoijiioes e sojsendsip
uesoramsa onb soroprunsuoo sof ered ojnpoid [op  ojuerwrEIOddWo
un oxad {(pop-x) ppp-£ op [9ATU JoAewr Un IN3asuoo vred BPEIIRJO PEpILIEA
e[ op (pop-€) pop-x ¥ op oued Ieoluoes e sojsondsip UerelAmse onb
soJopTuInsuod sojjonbe exed eiofowr eun eupuodns (£7) 7 undas orquied [3
‘SOOUO)UF "UQTISAND US PEPILIBA B] 9P IO[BA [ SEONSLI9)0RIRD SOp Se[ 9p eun
epeo op ugeliode B] 9P UQIOBIOEA B] € 0JUBNO US SAIOPTUINSUOD 9 BOUYT
-ore19y uoroejqod eun souwreguodng ‘JponLsA UQDIIUIIAfIP P Swuuwbmo
eun ® epopuodsonos £ opnpord [ep eanalfqo erofow eun ereotdu
(;7) oiques op odn townd [9 ‘soloprumsuoo sof sopoj Jod sepeosop
UOS SBONSIIOORIEd Seque IS 'OSed Opunsos [0 US OLEBNUOd Of A ‘Osed
sourtid [0 uo ‘pvp-A spw nnSosuod ered pyp-x op [9ATU [ JONpPaI eLreoTidur

SOLONADYd 9d NOIDVIONHIHAId




DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

y el 1. Dos productores A y B producen, cada uno de ellos, una variedad del
producto con el mismo coste unitario. Estas empresas venden su variedad a
precios r,,r,, que les suponen, respectivamente, mdrgenes comerciales:
P,=r,—c, P, =r,—c, alos que nos vamos a referir como precios netos de

costes 0, simplemente, precios’.

Los consumidores potenciales del producto son una poblacién
heterogénea en cuanto a la combinacién de caracteristicas del producto que
consideran como ideal. De hecho, supondremos que la poblacién estd
distribuida segiin la variedad ideal de cada individuo de manera continua y
uniforme sobre el segmento entre 0 y I. Ademds, sin pérdida de
generalidad, suponemos que la densidad constante de la distribucién de las
variedades ideales a lo largo del segmento es d=1. Asf, partes del segmento
corresponden a partes de la poblacién y todo (demandas, distancias, etc.)
podrd expresarse de forma més directa en términos relativos (parte de la
poblacién, parte del segmento, etc.) de lo que se podria hacer en términos
absolutos.

Si la variedad ideal de un consumidor i sobre el segmento estd a x;
distancia de la variedad de la empresa Je {4, B} que le vende el producto,

el consumidor disfruta de una utilidad igual a:
3 U, =R-P,-T(x,),

R serfa la mdéxima utilidad -en términos monetarios- que le podria
proporcionar este bien al consumidor (en el caso de que se le ofreciese su
variedad ideal a un precio que es igual al coste de produccién). P, es el

precio neto de coste al que la empresa vende su variedad. T(x; ), que es la

funcién de coste de transporte en la interpretacion espacial del modelo, es
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R serfa la médxima utilidad -en términos monetarios- que le podria
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3 3 . ., . . . .
Esta hipétesis es una versién mds realista que la habitualmente encontrada en los libros de

texto, de un coste unitario igual a cero (c=0), evitando asf la critica por parte del alumno, y la
consiguiente pérdida de concentracién sobre un punto que no tiene ninguna relevancia para la
generalidad de los resultados. Sin embargo, esto no se tiene que interpretar equivocadamente
como neutralidad de los resultados frente a asimetrias entre los costes de produccién o
funciones de costes con rendimientos crecientes o decrecientes.

Esta hipétesis es una versién mds realista que la habitualmente encontrada en los libros de
texto, de un coste unitario igual a cero (¢=0), evitando asi la critica por parte del alumno, y la
consiguiente pérdida de concentracién sobre un punto que no tiene ninguna relevancia para la
generalidad de los resultados. Sin embargo, esto no se tiene que interpretar equivocadamente
como neutralidad de los resultados frente a asimetrias entre los costes de produccién o
funciones de costes con rendimientos crecientes o decrecientes.
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

de producto a la empresa que le resulta mds barata en términos
generalizados.

Supongamos que:

i. las empresas A y B posicionan sus variedades a o m.wl y B mw. distancias,

respectivamente, de los extremos del segmento, siendo siempre la empresa
A la empresa a la izquierda de la B, y

ii. las empresas fijan precios P,, P;, que no son demasiado distintos entre si.

Dadas estas condiciones, habrd una variedad ideal entre las variedades
ofertadas, a x, distancia de la variedad de la empresa A, que haria que el
correspondiente consumidor fuese indiferente entre las variedades ofertadas
por las dos empresas. Para referimos a las partes del segmento,
emplearemos la terminologia introducida en la gréfica 2:

Poblacién-Base Segmento Poblacién-
_de A ) Competitivo Basede B

]
=
[y

GRAFICA 2: La ciudad lineal de Hotelling (1929).

Con la ayuda de la expresion (3) de la utilidad y la condicién (4) como
igualdad, podemos calcular x :

Uy =Up P+t xy=P+t-(I-a-B-x) &
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

8.1) gy =0+ X

8.2) qdp H~I®>.

y las funciones de beneficios:

A

91) M, =P, g, =P+
O =l >m 2 21 2 21

y

2 2t

A@.NV :w“ww.Qm "...”wmh

El equilibrio de Bertrand implica la satisfaccion de las condiciones de
primer orden:

ol t-(l1+a-B) P,
10.1 Ao p =LV0TETR) Ep
a0 oP, . 2 2 7
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION
oIl t-(l1-a+p) P
10.2 Bom P, = —— ot A
102 P, 2 2 2

mmm&o.ﬁ%ﬂoz
REACCION

La solucién del sistema de funciones de reaccion nos da los precios de

equilibrio:

A._..—u.v w\»mwawa:& = E
3

:.HNV vawaw:.g& = ME

Los beneficios que corresponden a estos precios son:
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@1 gy =0+,

8.2 gz =1-q,,

y las funciones de beneficios:

A

91) I, =P, -q, =P+
OD M=t >h 2 21 2 21

y

9.2 I, =pP,-g, =..= P,
92 B B 9B wh ) 2.1

El equilibrio de Bertrand implica la satisfaccién de las condiciones de
primer orden:

dJIl t-(l1+a—=pB) P
10.1 Ao p =20TE7H) T8
b oP, A N ‘ 2 2, y
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION
(10.2) My _ ooy P, _t(d-a+p) P,
Py . 2 2
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION

La solucién del sistema de funciones de reaccion nos da los precios de
equilibrio:

Nu\—qugu. = I Aw +wQ - u v

(112) peend _ £ 3=+ P) ..% +5)

(11.1)

Los beneficios que corresponden a estos precios son:
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

que A elige producir la variedad 0,49, mientras B produce la variedad 1/2.
Segiin (13.1), esta situacién no puede ser de equilibrio, porque la empresa A
tendria incentivos a desviarse hacia 0,499 o 0,4999, aumentando asi sus
beneficios. Sin embargo, si se situase en I/2, producirfa un producto
idéntico al de su rival y la competencia en precios implicarfa unos
beneficios de equilibrio iguales a cero (segiin el modelo de Bertrand con
producto homogéneo, en el que las funciones de beneficios respecto a los
precios son discontinuas). Cualquier desviacién individual de esta situacién
" hacia 0,49 serfa beneficiosa. Luego la situacién en la que las dos empresas
producen la misma variedad (principio de la minima diferenciacién)
tampoco constituye un equilibrio estable en la eleccién de caracteristicas del
producto.

La critica a la estabilidad del equilibrio en el modelo de Hotelling fue
primero presentada por Claude D’Aspremont, Jean-Jaskold Gabszewicz y
Jacques Frangois Thisse en 1979. Estos autores propusieron una
modificacién del modelo bdsico, sustituyendo la funcién lineal de costes de
transporte por una funcién cuadratica.

2.2. Costes de transporte cuadraticos
Supongamos una funcién de costes de transporte cuadrética:
(67 T(x)=t-x*

La variedad ideal del consumidor que serd indiferente entre A y B
estar en el segmento competitivo, a una distancia x, de la empresa A, dada

por:
) RcuHIQ|m+ Py — P
2 2:-t-l-a-p)
[
DIFERENCIA
ENTRE
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

que A elige producir la variedad 0,49, mientras B produce la variedad 1/2.
Segiin (13.1), esta situacién no puede ser de equilibrio, porque la empresa A
tendria incentivos a desviarse hacia 0,499 o 0,4999, aumentando asi sus
beneficios. Sin embargo, si se situase en I/2, produciria un producto
idéntico al de su rival y la competencia en precios implicaria unos
beneficios de equilibrio iguales a cero (segiin el modelo de Bertrand con
producto homogéneo, en el que las funciones de beneficios respecto a los
precios son discontinuas). Cualquier desviacién individual de esta situacién
hacia 0,49 serfa beneficiosa. Luego la situacién en la que las dos empresas
producen la misma variedad (principio de la minima diferenciacion)
tampoco constituye un equilibrio estable en la eleccion de caracteristicas del
producto.

La critica a la estabilidad del equilibrio en el modelo de Hotelling fue
primero presentada por Claude D’Aspremont, Jean-Jaskold Gabszewicz y
Jacques Frangois Thisse en 1979. Estos autores propusieron una
modificacién del modelo bésico, sustituyendo la funcién lineal de costes de

transporte por una funcién cuadratica.

2.2. Costes de transporte cuadraticos

Supongamos una funcién de costes de transporte cuadratica:

6" T(x)=t-x*

La variedad ideal del consumidor que serd indiferente entre A y B
estara en el segmento competitivo, a una distancia x, de la empresa A, dada

por:

0 2 2-t-(1-a-pf)
[llll\llll!L
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

t(1+ o — -0~
o) M, o, p -t-0ta=pi-a=p P
oP, . 2 2
PRECIO~FUNCION
DE
REACCION
dl, t-(l-a+pYl-a-B) P,
10.27 =0= P, = ull
102 oP, E 2 2
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION

que nos dan los precios de equilibrio:

AH 1.1 \v m»mnlwnan.

y

: 1 N\v Twwm:.‘g&

y los beneficios:

AH 2.1 \v _.l— M&lwnak

:N.N\v dws.ﬁsa.

_tG+a-p)-0-a-p)
3

_1G-a+p)(-a-p)
3

tG+o-B)Y -(1-a-p)
18

_t@-a+p)’-1-a-p)

18

Las empresas, teniendo en cuenta los resultados obtenidos en (12.17) y

(12.2"), observan que”:

4 Aunque la demostracién de1a propiedad presentada en (13.19) y (13.2°) es menos sencilla que la
demostracién de 1a propiedad de Ia version con costes de transporte lineales presentada en (13.1)
y (13.2), no es dificil comprobar que las derivadas, respecto a las variables de localizacion, son

negativas.
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(10.1) My _ o Du?c+9|3c|gnmv Py
oP, . 2 2
PRECIO~FUNCION
DE
REACCION
(102) m:muou@nvcnagv:n@;mv P,
mmvm N 2 2,
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION

que nos dan los precios de equilibrio:

1117 P,

y

11.2) P

y los beneficios:

. Bertrand __
(12.1) I, =

A 1 N.N\v .—lh Wmsn:m -

P

Bertrand “N.Aw..TQI.mv.Awlgluv

3

Bertrand “ﬂ.AMIQ&.mv.AM!lev

3

t-G+a-pY -(1-a-p)

18

tB-a+p) d-a-p)

18

ticas del producto

Las empresas, teniendo en cuenta los resultados obtenidos en (12.17) y

(12.2"), observan que*:

* Aunque la demostracion dea propiedad presentada en (13.1) y (13.2) es menos sencilla que 1a
demostracién de 1a propiedad de la versién con costes de transporte lineales presentada en (13.1)
y (13.2), no es dificil comprobar que las derivadas, respecto a las variables de localizacién, son

negativas.
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

que, para a<l,67, prevaleceria el principio de la minima diferenciacién, y
para a>1,67, prevaleceria el principio de la maxima diferenciacion.
Ademés, para a>1,27 siempre existe el equilibrio en estrategias puras.

A nivel intuitivo, reflexionemos sobre el siguiente dilema:

Si supieramos que, en la ciudad que pensamos abrir una joyeria, todas las
joyerias estdn aglomeradas cerca de la misma zona, ;localizariamos
nuestra joyeria cerca o lejos de la zona de las joyerias?

Contestar “cerca” implica que evaluamos como mds importante el efecto
positivo de estar en una zona que atrae a los posibles clientes (“estar donde
estd la demanda”) que el efecto negativo que tiene sobre nuestros beneficios
nuestra “cercanfa” a nuestros competidores (“efecto cercania”). Contestar
“lejos” implica una evaluacién contraria: tememos que nuestra cercania a
los rivales intensifique la competencia y reduzca nuestros beneficios mas de

lo que los aumenta el hecho de estar donde estd la demanda.
3. Suficiente Diferenciacién

En todo lo anterior, hemos supuesto que la restriccién implicada por (5) no
se hari efectiva, dado que la méxima disponibilidad a pagar de los
consumidores, R, es bastante alta para que todos compren una unidad de
producto.

Sin embargo, un precio demasiado alto -0 una R baja- pueden dar
lugar a la siguiente situacién:

59 U,=R-P,—t-x,<0

Entonces, el consumidor i preferird no comprar el producto. Sin
embargo, existird un consumidor cuya variedad ideal est4 a x,, distancia de
la empresa J (siendo x, < x;, ), donde:
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que, para a<lI,67, prevaleceria el principio de la minima diferenciacion, y
para a>1,67, prevaleceria el principio de la mdxima diferenciacion.
Ademds, para a>1,27 siempre existe el equilibrio en estrategias puras.

A nivel intuitivo, reflexionemos sobre el siguiente dilema:

Si supieramos que, en la ciudad que pensamos abrir una joyeria, todas las
joyerias estdn aglomeradas cerca de la misma zona, ;localizariamos
nuestra joyeria cerca o lejos de la zona de las joyerias?

Contestar “cerca” implica que evaluamos como més importante el efecto
positivo de estar en una zona que atrae a los posibles clientes (“‘estar donde
estd la demanda”) que el efecto negativo que tiene sobre nuestros beneficios
nuestra “cercanfa” a nuestros competidores (“efecto cercania”). Contestar
“lejos” implica una evaluacién contraria: tememos que nuestra cercania a
los rivales intensifique la competencia y reduzca nuestros beneficios més de
lo que los aumenta el hecho de estar donde estd la demanda.

3. Suficiente Diferenciacion

En todo lo anterior, hemos supuesto que la restricciéon implicada por (5) no
se hard efectiva, dado que la mdxima disponibilidad a pagar de los
consumidores, R, es bastante alta para que todos compren una unidad de
producto.

Sin embargo, un precio demasiado alto -0 una R baja- pueden dar
lugar a la siguiente situacion:

p) U,=R-P,—t-x,<0

Entonces, el consumidor i preferird no comprar el producto. Sin
embargo, existird un consumidor cuya variedad ideal estd a x,, distancia de
la empresa J (siendo x, < x,, ), donde:

63
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DIFERENCIACION DE PRODUCTOS

Es facil comprobar que, si R<2-t, la parte del segmento necesaria para
la monopolizacién de una parte de la poblacién, es menos que la mitad del
segmento. Asi que las empresas podrian localizarse a suficiente distancia la
una de la otra para establecer, cada una, un monopolio local: Principio de la
suficiente diferenciacion. Nétese que la condicién impuesta por (14) es
suficiente pero no necesaria para que las empresas tengan posibilidades e
incentivos a sostener sus monopolios de manera no cooperativa, frente a la
situacién de competencia que se estudié dentro del modelo de Hotelling.
Ademds, el principio de la suficiente diferenciacion es robusto con respecto
a modificaciones de la funcién de costes de transporte.

4. Resumen

Se ha estudiado la interaccion estratégica entre dos empresas en relacién a
la eleccién de las caracteristicas de sus productos. Hemos visto que las
empresas intentardn diferenciarse suficientemente para que cada una de
ellas monopolice una parte del mercado. Si el mdximo precio que los
consumidores estdn dispuestos a pagar por el producto (R) y/o la susti-
tuibilidad entre variedades distintas (I/f) son muy altos, la estrategia de
suficiente diferenciacién no es factible. Entonces, dependiendo de la
importancia relativa entre a) “el efecto cercania” y b) los incentivos a “estar
donde estd la demanda”, las empresas diferenciaran sus productos entre si:
mdximamente: si a) domina sobre b) y minimamente: si b) domina sobre a).

5. Reflexion-Extensiones

(Como cambiaria el resultado obtenido bajo la hipétesis de costes de
transporte cuadriticos si supusiéramos unos costes de diferenciacion
crecientes respecto a la distancia de la “variedad central” (1/2)?.
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Es facil comprobar que, si R<2-t, la parte del segmento necesaria para
la monopolizacion de una parte de la poblacién, es menos que la mitad del
segmento. Asi que las empresas podrian localizarse a suficiente distancia la
una de la otra para establecer, cada una, un monopolio local: Principio de la
suficiente diferenciacion. Nétese que la condicién impuesta por (14) es
suficiente pero no necesaria para que las empresas tengan posibilidades e
incentivos a sostener sus monopolios de manera no cooperativa, frente a la
situacién de competencia que se estudié dentro del modelo de Hotelling.
Ademas, el principio de la suficiente diferenciacion es robusto con respecto
a modificaciones de la funcién de costes de transporte.

4. Resumen

Se ha estudiado la interaccion estratégica entre dos empresas en relacién a
la eleccién de las caracteristicas de sus productos. Hemos visto que las
empresas intentardn diferenciarse suficientemente para que cada una de
ellas monopolice una parte del mercado. Si el maximo precio que los
consumidores estdn dispuestos a pagar por el producto (R) y/o la susti-

‘tuibilidad entre variedades distintas (I1/#) son muy altos, la estrategia de

suficiente diferenciacion no es factible. Entonces, dependiendo de la
importancia relativa entre a) “el efecto cercania” y b) los incentivos a “estar
donde estd la demanda”, las empresas diferenciardn sus productos entre si:
mdximamente: si a) domina sobre b) y minimamente: si b) domina sobre a).

5. Reflexion-Extensiones

(Cémo cambiaria el resultado obtenido bajo la hipétesis de costes de
transporte cuadriticos si supusiéramos unos costes de diferenciacion
crecientes respecto a la distancia de la “variedad central” (1/2)7.
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PRACTICA NOVENA (DIFERENCIACION DE PRODUCTO/COMPETENCIA ESPACIAL Y PRACTICA NOVENA (DIFERENCIACION DE PRODUCTO/COMPETENCIA ESPACIAL Y
POLITICA DE PRECIOS) POLITICA DE PRECIOS)

Ejercicio 9:

1. Aguajocs, y Sea Games son dos empresas de juegos acuiticos que piensan
instalarse sobre una playa de nuestra Comunitat. La longitud de la playa es
de I km. Cada uno de los baiiistas (denotado como i), que suelen estar
uniformemente distribuidos sobre la playa y con densidad d=I
barfiista/metro, disfruta una vez al dia de uno de los juegos ofrecidos por las
empresas. Ello les reporta una una utilidad neta expresada en términos
monetarios como:

M U=R-P~1x]

donde P; es el precio fijado por la empresa je {A#guajecs, Sea Games}, de
cuyos juegos disfruta el consumidor i.

De hecho, el consumidor preferird los servicios de la empresa j frente a
aquellos ofrecidos por su rival ke {guajcs, Soa Games}, donde j#k, si,

dada su localizacion, el precio generalizado (definido como P, +¢- x;) de la
primera no excede el precio generalizado de la segunda. Esto es, si la suma
de la desutilidad producida por el hecho de pagar un precio P, més el coste
psicolégico relacionado con tener que andar una distancia x; bajo el fuerte
sol, expresado en términos monetarios como ?x% (la pérdida de utilidad
por cansancio es funcién cuadrdtica de la distancia a caminar medida en

km), no excede del precio generalizado que corresponderia a la decisién de
ir a usar los juegos ofrecidos por la empresa rival de j.

R=2um.
Sea ,( - Consideramos que las empresas eligen primero su lo-
t=lu.m/km

calizacién sobre la playa y, posteriormente, compiten en precios. Las
empresas actian con simultaneidad respecto a cada una de las dos estra-
tegias mencionadas. Responde las siguientes cuestiones:

Ejercicio 9:

1. Hguajoce, y Sea Games son dos empresas de juegos acudticos que piensan
instalarse sobre una playa de nuestra Comunitat. La longitud de la playa es
de 1 km. Cada uno de los baiiistas szo&ao como i), que suelen estar
uniformemente distribuidos sobre la playa y con densidad d=I
bariista/metro, disfruta una vez al dia de uno de los juegos ofrecidos por las
empresas. Ello les reporta una una utilidad neta expresada en términos
monetarios como:

(1) U=R-P-tx,

donde P; es el precio fijado por la empresa je {#guajoce, Sea Games}, de
cuyos juegos disfruta el consumidor i.

De hecho, el consumidor preferird los servicios de la empresa j frente a
aquellos ofrecidos por su rival ke {#guajocs, Sea Games}, donde j#k, si,

~dada su localizacién, el precio generalizado (definido como P, +¢-x;) de la

primera no excede el precio generalizado de la segunda. Esto es, si la suma
de la desutilidad producida por el hecho de pagar un precio P, més el coste

psicolégico relacionado con tener que andar una distancia x; bajo el fuerte

sol, expresado en términos monetarios como N.x% (la pérdida de utilidad

por cansancio es funcién cuadrdtica de la distancia a caminar medida en
km), no excede del precio generalizado que corresponderia a la decision de
ir a usar los juegos ofrecidos por la empresa rival de j.

R=2um.
Sea , ¢ - Consideramos que las empresas eligen primero su lo-
t=lu.m/km

calizacién sobre la playa y, posteriormente, compiten en precios. Las
empresas actian con simultaneidad respecto a cada una de las dos estra-
tegias mencionadas. Responde las siguientes cuestiones:

67

67




89

V) eherd e[ op sowonxe s0ANO2dsor sns 9psop g A ¥ 9P ‘SONSWIQID] U
‘se1our)SIp SBANO2dsar se[ ¢ ‘0 ueag "g OWOD BJOUSP S [BALI NIS P BYIAIOP
e[ ® esardwo e[ A ‘v 10d epeIOUSP BISO [EALI NS 9p eprombzr e] ® p1so onb
sesordwo se] op exdmnbreno ‘eAe(d e[ 21q0s sopepI[eo0] SeYOIp Sp UOIOBIJUDS
-o1do1 e[ us oyordw ugrorUIPIO0d 9p 'we[qold [9 IeiAd ered ‘SpUIOpPY

‘seuadoxa owod [eAlr ns ap ef £ erdoid
pepIeo0] ®[ BIOpIsuod esaxdwe eped ‘ugonjosar op 0saooid [op opeirede
9o w9 ‘Isy "eAe[d e[ 91qOS PEPI[BOO[ 9P UQIOO9[E NS B 030adsal UQISIOSP
1ombiend op souruig) uo ‘edejo eise ue ‘ojuoruelroduwiod ns Op SBIOUAND
-osu0d se] op [elousd £ eonyeue ugrserdxe el Iousiqo ered ‘sorodid uo
uandwios sequre anb ey us ugroenyrs ey orewid usAfensar sesardwo se] |

HITTAI (1]

‘¢, soroaxd
op eonyjod [e1 op Joae] e selre}sa? ‘oroke[d opeolowl 91SQ 9p OJUSIIIBU
-oounj [0 1od opersusd [e10} Iejsouslq [p eIsiA op owund [0 Ipseq e
*;,s01021d op rony[od [B1 Op JOARJ B SBLIERISS? ‘S00NENOY

soSon[ op sourens() seisiyeyq op cﬁo&ooﬂw ] op ®is1A ap ojund [o apsa(J e
-eferd ey 21qos ednoo

onb pepifeoo] e undos Ioprunsuod eped ereded onb o1001d [0 BUTULISIR( e

‘J0110)UE Ope)Iede
[ US BUNUISIOP oS OWOO Sepeziedo] uglse onb opusiuodng ‘souojeur
-osip  oyuowrelooprad soaxd uefty sesexdwie sey onb eloye ugdng ‘g7

*(, SQIUSI[O 9P OIOWNU US SepIpawt

‘sepuewIop sns A $001jgIS098 S9OUBO[R SNS ‘SOIDIJAUI(] SNS URISS SA[BN)? e

*(sewipe peg K vrotvrbgs upreliy onb ouqrmbe op oraid 19 59 [gn)? e
‘seso1duIo SOp Se[ op BUN

BpRD 9sIe[eISul BIIPIOSp onb B[ uo ojuowidas [op PepI[edo] B[ BUTULIR( e

(SOIO=AUd 9d VIILI'10d
A TVIDOVdSH VIONALAdNOD/OLONA0Ed 3 NOIDVIONTYHAIA) VNIAON VOLLOYdd

89

‘v) eAerd e op sowranxa soAnoadsal sns 9psop g £ Y op ‘sonowo[n| uo
‘SeIOUR]SIP SBANOadsar se] ¢ 0 UBaS "g OWIOD BJOUSP IS [BALI NIS 9P BYIAIAP
e[ ® esoxdwo e[ £ ‘y Iod epeIOUSD BISO [BALI NS op epIambzl ] ® §Ise onb
sesoxduro se] op erombieno ‘eAe[d e[ 2IqOS SIPePI[ROO] SBYIIP 9P UOIOBIUSS
-o1dax e[ uo oyojpdunt woBUIPIO0d 9p 'we[qold [0 IvJIAS eIed ‘SpUISpY

‘seua8oxo owod [eAlr ns ap e[ A eidoxd
PepI[eoo] B[ BISPISUOO esardwo eped ‘ugron[osal op 0sa%01d [op opeurede
9180 U0 sy "eAe[d e 9I1qOS PEPI[BOO] 9P UQIJQ ns B 0309dsar ugIsoop
1ombyens op sourug) uo ‘edelo e)se ue ‘ojusTurelrodwod ns op SeIOUIND
-9suod se| op [erouad A evonjeue ugrsardxe ] Iouslqo ered ‘soroard uo
uaidwios sequie anb e[ us uoroemis ef orewrid uoAfensal sesordwo se] [

TR (Y

«;,soroard
ap eonyjod [e3 9p IoAe) e serre}so? ‘orofe[d OpeOIOW 9)S9 Op OJUSNEBU
-orouny [o 1od operousd [e101 Iejseualq [op eIsIA op ojund [0 opse( e
*;,s01001d op eonyjod [} 9p JOAR] B SELIR]SS? ‘SOONENOY

soganf op soLens() SeISTURE Sp UQIOBIOOSY B 9p ®IsIA op ojund [3 9pso(] e
-eferd ey 21qos ednoo

anb pepieoo] e undos Joprwnsuod epeod greded onb o1001d [9 eUMLINR e

‘JoLIR)UE Opelrede
[© U BUMUISIOP 9S OWOD SepezI[edo[ ueiss onb opusiuodng ‘sorIojeurw
-uosip  ojuoweyoaprad soroard ueliy sesexdwe sey onb evioye uodng ‘7

*{, SOJUSI[D 9P OJOWINU US SepIpatl

‘sepuewIop sns A s0o1ypi30a3 SOOUBO[R SNS ‘SOIOIJAU] SNS URISS SI[BN)? e

([ sowpo) pes K vwotvrbge uprelly onb ouqiynbe op oroeid 12 53 [gn)? e
‘sesoxduIo SOp Se[ op BuUnN

BPRO OSIR[RISUI BIIPIOSP onb e Us OJUSWISAS [op PEPI[ROO] ] BUIULISR( e

(SO10=¥d 9d VIILI'TOd
X "IVIOVdSH VIONALAdNOD/0LONA0Ed HA NOIDVIONTYEAIA) VNHIAON VILLOYId



Eﬁwﬂd@» NOVENA (DIFERENCIACION DE PRODUCTO/COMPETENCIA ESPACIAL Y
POLITICA DE PRECIOS)

extremo izquierdo, B extremo derecho), como estd representado en el
siguiente grafico:

>

Ikm
\\\l Ij
O &
> L
a X9 _w

e

'y

Resumimos el proceso de determinacién de los precios de equilibrio en los
siguientes pasos:

1) Condicion de indiferencia:

Para cada par de precios (no muy diferentes entre si, condicién explicada y
analizada en profundidad en los apuntes de teoria) P,, P,, existird una
localidad entre A y B, a una distancia x, de A, cuyo correspondiente bafiista
ser4 indiferente entre ser cliente de A y ser cliente de B. Ello implica que:

1-a-f, P-P

P+1-x2=P +1-(l-a=B-x,) = x, =
A 0 B A m ov 0 N Nmmlglmv

ii) Escribir demandas y beneficios en términos de los precios y las variables

de localizacién:

Cada empresa vendera a todos los baiiistas comprendidos entre la localidad
del “bafiista indiferente” y su correspondiente extremo de la playa. Asi, el
alcance geogréfico (AG;) de cada empresa sera:

H+Q|u+ P,-P,

2 2(l-a—-B)

H|Q+m+ P, -P
2 20-a-B)

AG, =a+x,=

AG, =1-0—x, =

y las demandas, ¢;=AG-d (recuerda: d=1baiiista/metro=1.000 baistas/km),
son:
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extremo izquierdo, B extremo derecho), como estd representado en el
siguiente grafico:

Resumimos el proceso de determinacién de los precios de equilibrio en los
siguientes pasos:

1) Condicion de indiferencia:

Para cada par de precios (no muy diferentes entre si, condicién explicada y
analizada en profundidad en los apuntes de teoria) P,, P,, existird una
localidad entre A y B, a una distancia x, de A, cuyo correspondiente bafiista
serd indiferente entre ser cliente de A y ser cliente de B. Ello implica que:

1-a-p, P-P,

P+l-x2=P +1-(l-a-B-x,)* = x, =
A Xo B ( B—x,) Xo > 2l-0—f)

i) Escribir demandas y beneficios en términos de los precios y las variables

de localizacion:

Cada empresa vender4 a todos los bafiistas comprendidos entre la localidad
del “baifiista indiferente” y su correspondiente extremo de la playa. Asi, el
alcance geografico (AG;) de cada empresa sera:

H+le+ P, —P,
2 21-a-P)
l-a+p P, —P
+
2 20-a-p)

AG,=a+x,=

AGy, =1-0—x, =

y las demandas, ¢;=AGd (recuerda: d=1baiista/metro=1.000 bafiistas/km),
son:
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iv) Determinacion de precios y beneficios de equilibrio:

Para determinar los precios de equilibrio resolvemos el sistema de las
funciones de reaccién obtenidas en el apartado anterior:

_ B+a-B)-1-a-p)
3

_G-a+p)-(-a-B)
3

Py

Py

Cuya sustitucién en las respectivas funciones de beneficios da:

;G+§:SN.::§19

- 18

_ a;ism.:ng;mv;o@o
18 '

I, -1.000

HHN

v) Determinacion_del _efecto de las variables de localizacion sobre los

beneficios de las empresas.

De las funciones de beneficios de equilibrio, observamos que, para loca-
lizaciones simétricas (a=f3), los beneficios de las empresas aumentan cuanto
mayor sea la distancia entre las dos empresas (beneficios crecientes con
respecto a I-o-f). También se puede comprobar que la derivada del
beneficio de cada empresa respecto con respecto a su propia variable de
localizacién es negativa, y ello permite hacer la misma observacién anterior.

vi) Decision de localizacion:

Siguiendo las conclusiones del apartado anterior y, como se esperaba dada
la teoria sobre este modelo espacial en el que los costes de transporte son
funcién cuadritica de la distancia, las. empresas reconocen que el efecto
“cercania” predomina y se localizan en los extremos de la linea intentando
maximizar la distancia entre s{. En términos de la notacién introducida:

o=p.

71

iv) Determinacidn de precios y beneficios de equilibrio:

Para determinar los precios de equilibrio resolvemos el sistema de las
funciones de reaccién obtenidas en el apartado anterior:

uaix‘mv.c;c?.uv
3

ualafmv.algtmv
3

P,

Py

Cuya sustitucién en las respectivas funciones de beneficios da:

na+9|8~.aagls.58
18 .

_B-a+p)-d-a-B) 00
18 ’

IT,

HIHm

V) Determinacion del efecto de las variables de localizacion _sobre los

beneficios de las empresas:

De las funciones de beneficios de equilibrio, observamos que, para loca-
lizaciones simétricas (=), los beneficios de las empresas aumentan cuanto
mayor sea la distancia entre las dos empresas (beneficios crecientes con
respecto a I-o-f). También se puede comprobar que la derivada del
beneficio de cada empresa respecto con respecto a su propia variable de
localizacién es negativa, y ello permite hacer la misma observacién anterior.

vi) Decision de localizacion:

Siguiendo las conclusiones del apartado anterior y, como se esperaba dada
la teoria sobre este modelo espacial en el que los costes de transporte son
funcién cuadrética de la distancia, las empresas reconocen que el efecto
“cercania” predomina y se localizan en los extremos de la linea intentando
maximizar la distancia entre si. En términos de la notacién introducida:

o=0.
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PRACTICA NOVENA (DIFERENCIACION DE PRODUCTO/COMPETENCIA ESPACIAL Y
POLITICA DE PRECIOS)

1§\Odn> NOVENA (DIFERENCIACION DE PRODUCTO/COMPETENCIA ESPACIAL Y
POLITICA DE PRECIOS)

Para el baiiista central ubicado en el medio de la playa a una distancia de
500m=0,5km de cada una de las dos empresas, la competencia entre
empresas serfa méxima y el precio de ambas empresas seria 0. Esto se
comprueba ficilmente suponiendo que un aumento infinitesimal € del
precio de una de las dos empresas no aportaria beneficios a la empresa,
dado que la otra, con un precio inferior (por ejemplo, 0,9 €), podria atraer
al bafiista y ganar beneficios positivos (ver modelo de Bertrand con
homogeneidad del producto).

Para un bafiista ubicado a la izquierda del bafiista central, a una distancia x
km (0<x<0,5) de 1a empresa A, la mejor politica de precios de ésta ultima
serfa fijar un precio ( P, ) que evitaria la pérdida del cliente a favor de la otra
empresa, para cualquier precio ( P, ) mayor que cero.

Tal precio serfa uno infinitésimamente inferior al precio P,(P,™), que
empatarfa, en la localidad del consumidor, la oferta minima posible de la
empresa B (la ms lejana de la localidad del consumidor). Supongamos que

min

esta oferta minima es P,”" = 0. Entonces,

PR +t-x*=0+1-(1-x) = P(R™" =0)=(1-x)’ ~x"=1-2-x

Siguiendo la expresién (1), podriamos determinar el excedente del bafiista
como:

2 U(x)=R-P(x)-t-x*=2~-(1-2-x)-x*=2-(1-x)
que tiene su tinico maximo en el centro de la playa (teniendo en cuenta que

N
amﬁo,&ﬂ%nwﬂxlrov

e Para comparar el régimen discriminatorio con aquel en el que hay un
precio uniforme, observamos que la utilidad del mismo bafiista sujeto a un
precio uniforme seria:

Auv N\?.Q:chaARvalmuSm@z:n}I.n.knNMIml.NNHHl.Hm
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min v
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esta oferta minima es P,"" = 0. Entonces,
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N
xmﬁo.&nv&.%vlnwascév

o Para comparar el régimen discriminatorio con aquel en el que hay un
precio uniforme, observamos que la utilidad del mismo bafiista sujeto a un
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(3) N\T.Qa_“\,c::NAkv =R-— Nucau.e:ﬂ«\, IN.HN _ lelkm le.&m
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Respecto a estos tres conceptos, cabe hacer tres observaciones:

O1: Dado que bajo ambos regimenes de precios todos los baflistas sobre la
playa consumen el servicio de al menos una de las dos empresas, la
satisfaccién generada, tras la aplicacién de precios discriminatorios,
permanece constante.

 02: Cualquier precio pagado por cada consumidor es una fransferencia
interna del mercado playero en cuestion. Asi, si se cumple que la cantidad
total de clientes (y, en este caso, unidades de producto) no se ve afectada,
las variaciones de precio no afectan al bienestar total.

03: Los costes de transporte totales (desutilidad asociada con la distancia
entre cada consumidor y la empresa que le ofrece sus juegos acuiticos) no
se ven afectados por variaciones en el precio o en la politica de precios.

CONCLUSION: Dadas las observaciones O1-O3, mientras el nimero de
usuarios no se ve afectado por el cambio en la politica de precios, no existe

ninguna razén por la que se tendria que preferir o desaconsejar la discri-
minacién, a no ser -ver diferencia entre (2) y (3)- que estemos a favor de
una transferencia de utilidad a favor de los consumidores.
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PRACTICA DECIMA (INTEGRACION VERTICAL Y HORIZONTAL)

Solucién:

Es conveniente tratar los casos de integracidon horizontal y vertical por
separado.

Acuerdo (integracion) horizontal

Sabemos que si dos empresas con costes lineales (coste marginal constante
igual a ¢) y sin costes fijos compiten en cantidades (Cournot), en un
mercado de un producto homogéneo con funcién inversa de la demanda
P=a-bq, el equilibrio de Cournot implica cantidades, precio de mercado y
beneficios individuales iguales a (ver tabla en el apéndice):

Coournot  _ a—c
g 3
A: Cournor __ a+ Nm\.
P 3
2
nmue:a“i — AQ - ﬁ.v
' 9

Por otra parte, sabemos que un monopolista (0 un cartel entre las dos
empresas) producird la cantidad que maximiza el beneficio total, que
corresponde a cantidades individuales, precio y beneficios de cada inte-
grante del cartel:

Q..n.i:.,.?a - QA..IWQ
a+c
2

zﬂe\z.,.:s — E
' 8b

ANV mﬁ.a?.,._._s -

Los beneficios en (1) y (2) corresponden, respectivamente, a las celdas
abajo-izquierda y arriba-derecha de la primera tabla (nétese que ambas
situaciones son simétricas respecto a las dos empresas).
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a-c
3b
a+2c
3
' ? ~ ﬁvw
' 9%

Coaournat

q; =

2 v p Coumot —

Por otra parte, sabemos que un monopolista (0 un cértel entre las dos
empresas) producird la cantidad que maximiza el beneficio total, que
corresponde a cantidades individuales, precio y beneficios de cada inte-
grante del cartel:

Colusivo a—c¢

CAT
" a+c¢
ANV Colusivo -
P 2
2
vivo a—c
Hlm M\,EE — A v )
8b
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situaciones son simétricas respecto a las dos empresas).
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PRACTICA DECIMA (INTEGRACION VERTICAL Y HORIZONTAL)

TABILA 1: Acuerdo Horizontal

EMPRESA 2: Respetar EMPRESA 2: No Respetar

EMPRESA 1: Respetar (a-c)® (a—c) 3(a-c)’ ) Na-c)®
8b ~ 8b 32b 64b
9a-c)* 3(a-c) (@a-¢)® (a—c¢)*

EMPRESA 1: No Respetar

> ’

64b 32b 9b 9

Supongamos que la empresa 2 respeta el pacto. Es facil comprobar que la
empresa I, considerando su posibilidad de respetar o no respetar el pacto, se
dar4 cuenta de que lo mejor que puede hacer es no respetar el pacto (porque
1/8 < 9/64). Sup6n ahora que la 2 no respeta el pacto. Entonces, la empresa
1 se dard cuenta de que lo mejor que puede hacer es no respetar el pacto
(pues 3/32 < 1/9). En otras palabras, haga lo que haga la empresa 2, la mejor
estrategia (estrategia dominante) para la empresa / es no respetar el pacto.
Lo mismo sucede con la empresa 2 y, como consecuencia, el pacto no se
firmara o, si se firma, (ademds de ilegal) sera inestable.

Acuerdo (integracién) vertical

Es mucho més facil completar la tabla 2 que la 1. Y ello porque la empresa
suministradora (sea, por ejemplo, la empresa /) siempre fijard el mismo
margen comercial (quiera respetar o no el pacto): el margen del monopolio.
Para comprobar esto, supongamos la siguiente situacion:

SIN INTEGRACION VERTICAL.:

La empresa / tiene un coste ¢ por unidad de producto vendida a la empresa
2, y afiade un margen de beneficio, por unidad, igual a M. La empresa 2
vende el producto final teniendo como costes el precio pagado a su
suministradora més otro margen comercial, m. La demanda QO de producto
final es funcién decreciente del precio al consumidor: P=c+M+m, como

indica la expresion:
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PRACTICA DECIMA (INTEGRACION VERTICAL Y HORIZONTAL)

monetaria interna. El margen 4, que es 6ptimo para la empresa integrada, es
el que maximiza el beneficio comun:

N=p-(a-bP)=p-(a—bc—bu)=>

dl a—bc
l‘”Oanh”Il.ll
o 2b
Que implica:
V“Q+E
2b
mnalwalwﬁmug
2b 2
y

a-bc _ (a—bc)*

n’ =
a— 4b

cuyo reparto, a medias, entre las dos empresas integradas verticalmente,
supone:

I1° _(a —be)?

2 8b
que es igual a los beneficios de la empresa / antes del acuerdo vertical.

Por lo tanto, la posibilidad de optar por una estrategia es relevante s6lo para
la empresa 2, que tiene que elegir entre fijar un margen extra (afiadiéndolo
al de la empresa /), reduciendo asi los beneficios totales y, especialmente,
los suyos, o respetar el pacto y ganar la mitad de los beneficios de un
monopolio que, como ya se ha visto en las sesiones tedricas, se cumple
siempre. Asi, el ejercicio de demostrar formalmente que “respetar” es una
estrategia dominante (en el caso de la /, débilmente dominante, en el
sentido de que “respetar” y “no respetar” le reportan los mismos beneficios)
es una tarea trivial y se deja para el alumno.
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PRACTICA UNDECIMA (COMPETENCIA MONOPOLISTICA)

Solucion:

En primer lugar, sabemos que, en competencia monopolistica, las empresas
producen cantidades que igualan su coste medio al precio del mercado,
enfrentandose a su demanda residual. Esta situacién se resume gréficamente
con el cumplimiento de la condicién de tangencia (un dnico punto comun)
entre la curva de costes medios y la funcién inversa de la demanda como
indica la gréfica:

P, Cme, CMg

S

CMe’

Es evidente que el equilibrio E corresponde a la tinica solucion de la
ecuacién: P=CMe , es decir:

\unalwﬁnQ&msvHEHH+@UQIQN§+HUSI&QHwﬁm+\Hv
q q q

bg* —(a-c)g+f =0
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En primer lugar, sabemos que, en competencia monopolistica, las empresas
producen cantidades que igualan su coste medio al precio del mercado,
enfrentdndose a su demanda residual. Esta situacién se resume graficamente
con el cumplimiento de la condicién de tangencia (un dnico punto comun)
entre la curva de costes medios y la funcién inversa de la demanda como
indica la gréfica:

P, Cme, CMg

A

CMe’

Es evidente que el equilibrio E corresponde a la #nica solucién de la
ecuacion: P=CMe , es decir:

f

Srea_Jfoemsa—c=bg+l = a-cg=bg? +f =
q q q

p=a-bg=CMe(q)=

bg* —(a-c)q+f=0
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PRACTICA DUODECIMA (COMPETENCIA MONOPOLISTICA/VERSION ESPACIAL)

Ejercicio 12:

En un lago circular con perimetro lkm se hallan, equidistantemente
localizados, N restaurantes cuya clientela potencial es una poblacién de
baiiistas (cuyo individuo representativo denotamos con i) que suelen estar
uniformemente distribuidos -con densidad d=1 barista/metro- sobre la
playa del lago. Cada uno de ellos comeré un menii, una vez al dia, en uno de
los restaurantes, disfrutando de una utilidad neta expresada en términos
monetarios como:

M U=R-P—1-x,

donde P; es el precio que cobra el restaurante j en el que decide comer el
consumidor i.

De hecho, el consumidor i preferird el mend del restaurante j frente al del
restaurante k € {j+1, j-1} (el rival més cercano a la derecha o0 a la izquierda
de j) si el precio generalizado (definido como P, +1-x;) del primero no es
mayor que el precio generalizado del segundo en la localidad del con-

sumidor. Esto es, si la suma de la desutilidad producida por el hecho de
pagar un precio P, y del coste psicoldgico relacionado con tener que andar

una distancia x; bajo el fuerte sol, expresado en términos monetarios como
t-x; (lapérdida de utilidad por cansancio es funcion lineal de la distancia a

caminar medida en km) no excede el precio generalizado que corresponderia
a la decisién de ir a comer al restaurante rival de j.

R=12u.m.
Si y, considerando que las empresas se enfrentan diaria-
t=lu.mtkm

mente a unos costes fijos F que son independientes de los memis vendidos,

e ;Cuéntas seran las empresas que sobrevivirdn en este mercado a largo
plazo?.
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PRACTICA DUODECIMA (COMPETENCIA MONOPOLISTICA/VERSION ESPACIAL)

i) Escribir demandas y beneficios en términos de los precios:

La empresa vendera a todos los bafiistas comprendidos entre A y B. Asi, su
alcance geogréfico (AG)) sera:

- I
>Q\IH_+HOIM+ 5

+P_ -2P,

J

y su demanda, ¢=AG;d (recuerda: d=Ibafiista/metro=1000bafiistas/km),
sera:

-+
n 2

i P.,+P_-2-P
S.u»@..mu?+§§;.08Enﬁ 8 T T J

u - 1.000bafiistas
km

que implica unos beneficios:

P,+P_ —2-P
:‘_n_.oco.?r o @
. n 2

-P.—-F

]

iii) Condiciones de primer orden y funciones de reaccion:

Para determinar el equilibrio en la etapa de competencia en precios,
obtenemos las condiciones de primer orden que tiene que satisfacer el
equilibrio de Bertrand:

oI, P +F P, +P
L =0 = 1000- 1yZm ™o =2.000-P, = P, = 1 L LS
oF, n 2 J 2n 4
wwmaonw%nsz
REACCION(})

iv) Determinacion de precios y beneficios de equilibrio:

Para determinar los precios de equilibrio, resolvemos el sistema de las
funciones de reaccion obtenidas en el apartado anterior, utilizando la
=P, =P

hipétesis de simetria: P, = P,,,
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La empresa venderd a todos los bafiistas comprendidos entre A y B. Asi, su
alcance geografico (AG)) sera:

P, +P_ —-2P
AG, =x, +x, H|_.+ L .
n 2

y su demanda, ¢;=AG;d (recuerda: d=Ibaiiista/metro=1000bafiistas/km),
sera:

q;, = AG, -d = (x, + x,)km -1.000

—+
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1 R 2

P ~F

]
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equilibrio de Bertrand:

Jl, P +F P, +P
I 20251000 Lzl =2.000-P, = P, = L IR
oF, n 2 o 2m 4
PRECIO-FUNCION
DE
REACCION(j)

iv) Determinacion de precios y beneficios de equilibrio:

Para determinar los precios de equilibrio, resolvemos el sistema de las
funciones de reaccién obtenidas en el apartado anterior, utilizando la
hipétesis de simetria: P, =P, =P_ =P

J+!
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PRACTICA DUODECIMA (COMPETENCIA MONOPOLISTICA/VERSION ESPACIAL)

Comentario: Los costes fijos afectan negativamente al nimero de empresas
que se pueden establecer en el mercado a largo plazo. Es por eso que cuanto
mayores son los costes fijos, mayores son los precios, los alcances y las
demandas de las empresas del mercado. La densidad de los clientes afecta
positivamente al nimero de empresas 'y, por eso, tiene un efecto negativo
sobre los precios y el alcance geogréfico de cada empresa, mientras tiene un
efecto positivo sobre las demandas a largo plazo. Recuerda que los bene-
ficios son, por definicién, iguales a cero.
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PRACTICA DECIMOTERCERA (MERCADOS DE FACTORES)

a, =2
a, =2
4. ;Cémo cambiaria el apartado anterior si | p, =4 |?
P =2
pol
3

PRACTICA DECIMOTERCERA (MERCADOS DE FACTORES)

Solucion:

1. Escribimos, en primer lugar, la funcién de beneficios de cada duopsonista
respecto a su propia variable estratégica (nivel de utilizacién del factor), la
variable de su rival (nivel de utilizacién del factor) y los pardmetros del
modelo, a;, a2, p1, pz, b. Entonces, el proceso de maximizacion:

I1, = p,-q; —Coste; = p; ;2 ~W-2; = P; ;% ~b-(z;+z;) 2, =

asi asi Em .. . .
O —0Vi,je{l2hi# j=p,-a,~2b-z,~b-z;=0=
Z; ”|.~v_.ﬁ-. IWNN. = N_.Zahx — M@mﬁm |ﬁ\§~.
. 26, B
FUNCIONES EQUILIBRIO

DE
REACCION

nos proporciona las funciones de mejor respuesta de cada duopsonista
frente a niveles de input empleados por su rival. Segtin estas funciones de
reac- cién, una mayor cantidad de input utilizada por una empresa encarece
el input, con lo que la otra empresa emplea menos cantidad de dicho input.
Ademas, el equilibrio de Nash resultante implica que una empresa empleard
cantidades mayores que cero del input si el ingreso del producto marginal
del input para su rival no es mayor que el doble del propio producto del
ingreso marginal. Es decir, si el factor es demasiado atractivo (altamente
productivo y rentable) para una empresa en comparacién con lo que lo es
para la otra empresa, es posible que s6lo una empresa emplee el factor y la
otra no. Por iltimo, el pardmetro b tiene un efecto megativo sobre las
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PRACTICA DECIMOTERCERA (MERCADOS DE FACTORES)

IPM; , CMP;
3

CMP;

a;ipi @ : IPM;

u 2b
T e

v

Z;

que, como implican los resultados del apartado anterior, puede reflejar el
efecto de un aumento en la cantidad de input utilizada por el rival:

IPM; , CMP;
4
. CMP;
a; p; @ IPM;
@N.\\
&N\. L . NP
> Z

o de un aumento del pardmetro b a cuyo significado econdmico nos hemos
referido anteriormente, pero cuyo papel en el comportamiento de la funcién
matemdtica del CMP queda reflejado en la expresién (3), donde se espe-
cifica que dicho pardmetro es responsable de la pendiente de la funcién
(parte “variable”), pero también de la constante (parte “fija”). Esta situacion
viene expresada graficamente en la siguiente figura:
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PRACTICA DECIMOTERCERA (MERCADOS DE FACTORES) PRACTICA DECIMOTERCERA (MERCADOS DE FACTORES)

mercado de factores, habrd sélo una empresa interesada en contratar mercado de factores, habrd sélo una empresa interesada en contratar
unidades positivas del factor, mientras la otra empresa prefiere contratar unidades positivas del factor, mientras la otra empresa prefiere contratar
cero unidades de factor y producir cero unidades de producto. cero unidades de factor y producir cero unidades de producto.
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

1. Comunicacion entre rivales

Hay que tener presente el papel fundamental que juega el hecho de que los
agentes envueltos en determinada transaccin tengan objetivos comunes o,
por el contrario, sus objetivos se encuentren potencialmente en conflicto.
Obviamente, los problemas son, en cada caso, esencialmente distintos. Con
objetivos comunes, los agentes no tienen ningiin incentivo a engaiiar al otro
ni a utilizar la informacién de forma estratégica, pues ello no conllevaria
ningiin beneficio para conseguir el objetivo comiin. Asi, por ejemplo, los
jugadores de un mismo equipo tienen intereses comunes (0, al menos,
deberfan tenerlos). En ese caso, si un jugador transmite una determinada
informacién a otro del mismo equipo, éste ltimo no puede no creerse lo
que le ha dicho su compafiero. En este caso, la comunicacion es una cues-
tién de transferencia de informacién y, por supuesto, no se cuestiona la
credibilidad.

Con objetivos opuestos si existen incentivos a “ocultar” informacién.
Por ejemplo, un vendedor siempre tiene incentivos a sobreestimar la calidad

del producto que estd vendiendo, mientras un comprador tiene incentivos a .

subestimar la cantidad de dinero que deberia pagar por ella. Claro que un
comprador con experiencia puede darse cuenta de esa sobreestimacién del
vendedor y recelar de sus afirmaciones, pero incluso asf, ;c6mo puede
distinguir dicho comprador un producto bueno de uno malo?. En muchos
casos, los productos son tan complejos (muebles, electrodomésticos, co-
ches...) que los consumidores no pueden detectar directamente su calidad.
Asi que lo que deben hacer las empresas que ofrecen este tipo de productos
de elevada calidad es transmitir, de alguna forma, dicha informacién, para
poder cobrar precios suficientemente altos para cubrir costes. Si la empresa
en cuestion ya tiene cierta reputacién, el problema estd resuelto. Pero si
hablamos de empresas del tipo “venta ambulante” las cosas son un poco
diferentes puesto que, quizé, si piensa cerrar, tendra incentivos a vender
productos de la peor calidad y, por tanto, tendrd serios problemas para
convencer a sus clientes de lo contrario.
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

Por simplicidad, suponemos que las empresas tienen un coste de
produccién igual a cero (que equivale a considerar precios netos de un coste
unitario=coste marginal=coste medio que es constante y comiin para las dos
empresas) y que deciden simultdneamente el precio de su producto. ;Cuél es
el equilibrio en este modelo?. Es decir ;cual es el par de precios (p,,p,)
que define los precios a los que venden las empresas a y b su producto?.
Resolvemos este modelo como uno de localizacién espacial de los que ya se
han resuelto en temas anteriores:

1. Condicidn de indiferencia. Dados unos precios (no demasiado distintos)
p, v p, tales que p,>p,, existird un consumidor de tipo v, cuya

valoracion v = v, de la diferencia de calidades es tal que la utilidad que le

proporciona consumir una unidad del producto de calidad alta es la misma
que la utilidad que le proporciona la compra de una unidad del bien de
calidad baja. Es decir, es indiferente entre comprar uno u otro tipo de
producto, lo cual implica que: w+vys, —p, =w+v,s, —p,, es decir,
Vo(s, —s,)=p, — p,- Por lo tanto, la valoracién que para el consumidor de

tipo v, tiene la diferencia en calidad, es tal que:

A: <o”ﬁ=|muv
S, — 95,

a

Ello implica que todos los consumidores cuyo tipo se encuentre a la
derecha de v, en el segmento, valoran mds la calidad alta y, por tanto, la
utilidad que les reporta comprar una unidad del bien de calidad alta es
mayor que la utilidad que les supone comprar una unidad del producto de
calidad baja, y, como consecuencia, comprardn el de alta calidad. Lo
contrario sucede con los consumidores de tipo v<v,, que comprardn el

bien de baja calidad. El siguiente gréfico ilustra lo dicho anteriormente:
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

4. Condiciones de mdximo beneficio. Las condiciones de primer orden
implican:

2 —

%Nﬂe ”\el Nua ﬁ} “O
%a _nnl..ww

or, - P, —2p, =0

%ﬁv h&.l.m.v

observa que se cumplen las de segundo orden; con lo que, despejando, las
funciones de reaccién de las empresas a y b vienen expresadas como:

_ h(s, 13b+.m.w

Py 2 5

“ P
Py, = |wl

Observa que, para cualquier valor de s, y de s, , el precio del producto
de baja calidad ser siempre la mitad del precio del producto de alta calidad.

5. Equilibrio. Los precios de equilibrio Nash serdn aquellos que resulten de
la interseccion de las funciones de reaccién obtenidas en (4):

® A

Vemos que los precios de ambos productos serdn, en equilibrio, mas
altos cuanto mayor sea la diferencia en calidades As=s, —s,.

A esos precios (p,,p,), la demanda’' que corresponde a cada empresa,
en equilibrio, es igual a: q..q9,)= ﬁ.w. ?qu

! Observa que el tipo del consumidor indiferente se encuentraen vV, =—.

h
3
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- 2h(s, — wl
AMV Aﬁnuﬁ&v“m A.wnw hvvv Ahaw h&vu
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

del rival, puesto que eso irfa en contra del objetivo de diferenciar al méximo
los niveles de calidad de ambos productos.

Hemos visto, con este modelo, cémo los precios constituyen una sefial
de calidad, es decir, en un mercado en el que existen valoraciones distintas
respecto a la diferencia en la calidad entre varios productos, una diferencia
en precios sefiala una diferencia en calidad.

El problema que encontramos es que, en muchos casos, la empresa
puede tener incentivos a ocultar informacién respecto al nivel de calidad de
su producto. Puede que la empresa tienda a sobreestimar la calidad de su
producto, para cobrar as{ un precio mis alto. Después de todo, si el
vendedor sabe mds de su producto que el comprador ;qué le impide
falsificar la calidad de su producto?. ;Puede el propietario de un coche-
cacharro hacerlo pasar por un coche-joya? y ;bajo qué condiciones ello
tiene o no consecuencias?.

Estamos planteando la posibilidad, para la empresa, de sefializar una .

mayor calidad a un consumidor poco informado que haria a su valoracién
v, depender del precio del mercado. Obviamente, tal sefial estratégica

tendria sentido en un mercado en el que los consumidores no expertos (no
informados) son muchos, puesto que, en un mercado en el que los
consumidores son expertos (informados), desviarse de los precios de
equilibrio hallados anteriormente, serfa una estrategia no rentable para la
empresa. Por lo tanto, los precios estratégicamente decididos para “burlar”
al consumidor, simulando una mayor calidad, es més probable que
aparezcan més cuanto menos expertos y menos informados sean los
consumidores. Ademé4s, es necesario que los consumidores no puedan
prever este comportamiento “engafioso”, puesto que, de otro modo, también
esto deberia tenerse en cuenta a la hora de decidir comportarse de forma
deshonesta.

Asi, lo primero que deberfa pensar una empresa, ante la posibilidad de
“engafiar”’ a su cliente es que existen consumidores informados a los que no

seria facil engafiar. Existe, por otro lado, un efecto reputacion, es decir, un

103

ECONOMIA DE LA INFORMACION

del rival, puesto que eso irfa en contra del objetivo de diferenciar al maximo
los niveles de calidad de ambos productos.

Hemos visto, con este modelo, cémo los precios constituyen una sefial
de calidad, es decir, en un mercado en el que existen valoraciones distintas
respecto a la diferencia en la calidad entre varios productos, una diferencia
en precios sefiala una diferencia en calidad.

El problema que encontramos es que, en muchos casos, la empresa
puede tener incentivos a ocultar informaci6n respecto al nivel de calidad de
su producto. Puede que la empresa tienda a sobreestimar la calidad de su
producto, para cobrar asi un precio més alto. Después de todo, si el
vendedor sabe mds de su producto que el comprador ;qué le impide
falsificar la calidad de su producto?. ;Puede el propietario de un coche-
cacharro hacerlo pasar por un coche-joya? y (bajo qué condiciones ello
tiene o no consecuencias?.

Estamos planteando la posibilidad, para la empresa, de sefializar una .
mayor calidad a un consumidor poco informado que haria a su valoracién
v, depender del precio del mercado. Obviamente, tal sefial estratégica

tendria sentido en un mercado en el que los consumidores no expertos (no
informados) son muchos, puesto que, en un mercado en el que los
consumidores son expertos (informados), desviarse de los precios de
equilibrio hallados anteriormente, serfa una estrategia no rentable para la
empresa. Por lo tanto, los precios estratégicamente decididos para “burlar”
al consumidor, simulando una mayor calidad, es més probable que
aparezcan m4s cuanto menos expertos y menos informados sean los
consumidores. Ademd4s, es necesario que los consumidores no puedan
prever este comportamiento “engafioso”, puesto que, de otro modo, también
esto deberia tenerse en cuenta a la hora de decidir comportarse de forma
deshonesta.

Asf, lo primero que deberia pensar una empresa, ante la posibilidad de
“engafiar” a su cliente es que existen consumidores informados a los que no

serfa facil engafiar. Existe, por otro lado, un efecto reputacién, es decir, un

103



¥01

s £ s onpoid ap so[euISIewW £ SOIPaW $2150)) 7 eandiy

b «b "B4b
4d
(*s)oWD
............. nd
{"s)aWD
("S)3ND
()30 v.d

:001J818 9JuaIn3Is [0 BAIISQQ
"efeq pepifeo eun op uoponpoid op oIpawr 3100 [e Joadns $9 elje pepled
eun op uoronpoid ap 93500 [o ‘esarduro ey ered ‘onb sowreSuodng

‘(esoxduro vyso € rexdwos ap efop onb Ise ‘Jopopusa
" 1op sesowoxd sey ue Jeryuod opand ou anb aqes ‘edLnIUISE UGIOBUWLIOFUT KBy
anb [ US WQIORMIS BUN QJUB ‘JOPIUINSUOD [9) BLUSNPUI ] JeUOpURqR BISQap
‘guomojqeqoid ‘A vjIoIqnosep Ies sern uoroeindor efewr eun prumbpe onb
ojsand ‘oporrad o[os un somIJoUaq 9310dar onb eidsienss vun gIas ‘ejfe op
eIoNJ IS OW0O pepifeo efeq ap ojonpoid un e3onus esordws €so IS "0190 UOS
oze[d o3re[ e sowijeusq sns ‘eannaduios so esardwso e[ anb ope( “eidwod
B JeN03J9 9p SOJUB SOIOPIINSUO sof Iod epeArasqo I1as opand ou pepres
eAno ojonpord un uUo eseq oS Je[joiresop ® sourea anb sisiyeue 1q

‘eannadwoo esaxduwo vun op osed
1o ered vjundoxd e)sa 1opuodsor SOWRIUS] ‘¢ $240pDLdUI0I SNS D ADUDSUI
v pvsaidws vun v apayuadur apand pnb? :so eyundaid ey ‘seouojuy

"gjuowre)souoy asrejrodwod
ered JOpOpUSA B SOANUAOUT SO[ UBLIEQId onb Se| so[eda] souomues se|
uenas £ ‘Joprunsuod [9 ered [e39] oredure [o 9)SIX0 UJIQUIR], BI[E SO BA[ONA
onb op pepriqeqoxd ] onb 2015 1S OIsouoy eivs ‘ojuey Jod ‘A oprerdwiod
e eA[ona Jopeidwod [2 anb a1omb 1S 0)souOy I9s US SISIUI SUST) JOPIPUIA

NOIDVINIOANI vV1dd VIIWONOOH

y01

“4s K s nronpoid op sefeurSrew £ sorpoul $3150)) *Z BAnSL]

b «b "Bib
ad
()2
n N\
("S)2WD
("S)SWD
(“)SWD v d

:001Je18 9JuaInSIs [0 BAIOSqQ
-efeq pepieo eun op uoroonpoid op oIpaw 21509 [e Jouadns $9 el[e pepred
eun op uowonpord op 91500 [0 ‘eserdwo e[ ered ‘onb soureSuodng

‘(esoxduro viso € rexdwod op efop onb Ise ‘ropapuaa

" [op sesowoid se[ ud reryuod apand ou onb oqes ‘eoLnoWISE UQIORULIOJUI KBy
-anb e[ uo UQIOBMIS BUN 9)UE ‘IOPTWINSUOD [J) BLOSNPUI B] JEUOPURJE BISQSp

‘guourojqeqoid ‘A euroiqnosep Ios sen uoender erewr eun prmbpe onb
ojsond ‘oporrad ofos un sororjouaq a310dax onb eidsjenss eun gIos ‘elfe op
eIoNJ 1S OWOD pepIres efeq op ojonpoid un e3anud esarduwio €so IS "0I90 UOS
ozejd o31e[ v sororjousq sns ‘eannedwos so esaxdus ej anb opeq eidwoo
B[ 1BM)03J9 Op SOJUE SAIOPIWINSU0d Sof Jod epealasqo Ias apand ou pepred
eAno oynpoid un uo eseq 9§ Iefjoiresap e sourea oanb sisipue 19

‘eannedwos esaxdwo eun o9p 0sed
1o ered eyundoxd eise yopuodsar sowauUA] '/ §24L0pDIdUIOD SNS D ADYDEUD
p vsaidws pun v 4vayuadul apand gnb? :so eyun3aid e ‘seouojuy

"gjuawre)souoy asrerioduiod
ered IOpOpUOA B SOATIUROUT SO UBLIEaId onb sej so[edo] souowues se|
UeLIds A ‘JOpIwnsuod o ered [eS9] oredure [0 9)SIXd UPIQUIR], ‘BI[R SO BA[ONA
anb op pepriqeqoid e[ onb so1o 15 O)seuoy pIds ‘ojue) Jod ‘A oprerdwoo
2 eA[onA Jopeidwod [0 onb oxomnb 1s 0JSOUOY IOS US SPISUI SUST) JOPOPUIA

NOIDVIFRIOANI VT dd VIWONODH



ECONOMIA DE LA INFORMACION

Si hay libertad de entrada y la empresa promete y entrega el producto
de alta calidad, el precio serd p, y la empresa produce g, unidades. Dado

que su beneficio a largo plazo es cero, y que la empresa es honesta, los
consumidores mantienen una relacién de continuidad. Si la empresa
promete s, y vende g, , el precio serd p,, sus beneficios cero a largo plazo,

y habr4 una continuidad con los consumidores.

;Qué ocurre si la empresa promete s, y entrega s, ?. En este caso, la
empresa recibe p, pero entrega q", que es la cantidad que maximiza su
beneficio a corto plazo ( p = CMg). Obtiene beneficios positivos pero sélo

un periodo, puesto que los consumidores observan que la calidad es baja y
no vuelven a comprar.

Vamos a demostrar que existen incentivos a engariar, es decir, que el
valor actual del beneficio basado en la estrategia de incumplir (prometer
alta calidad y entregar baja), es mas alto que el valor actual del beneficio
basado en la estrategia de entregar la calidad prometida. Con las primeras g,
unidades, el beneficio obtenido es igual a [(p.-ps) g»] donde p, es igual al
coste medio minimo a largo plazo de producir unidades de calidad baja. El
beneficio obtenido por las unidades restantes (g*- g,) es igual al 4rea entre
la linea del precio p, y la funcién de coste marginal entre g, y g*. ;{Cuanto
vale el beneficio total hoy?. El valor actual descontado de la corrienie de
beneficios (de un periodo seguido de periodos con beneficios cero), a una
tasa de descuento r, es igual a:

(p,—Py)a, + W?gnawﬁ ]

4=4p

) VA = 1
1+r

y ello es superior a cero, beneficio que gana la empresa entregando la
calidad prometida. Por lo tanto, una empresa competitiva que quiera
maximizar el valor actual de su beneficio, prometerd alta calidad pero
entregard baja calidad. Los consumidores, por su parte, por su experiencia,
esperardn que la empresa intentard aprovecharse de ellos, asi que s6lo
estaran dispuestos a comprar el producto de baja calidad, y se negardn a
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

Modelicemos este escenario. Supén que N individuos poseen, cada
uno de ellos, un coche de un afio determinado y de una determinada marca.
Algunos de esos coches nunca han dado problemas a sus propietarios, todo
funciona a la perfeccién. Denominemos a esos coches como “joyas”. El
nimero de joyas es una fracci6n k del total N de coches. El resto de los
propietarios si ha sufrido ciertos problemas con sus coches. Asi, (I-k) es la
fraccién de “cacharros” que hay dentro del total N de coches.

Los propietarios de joyas y cacharros han fijado los precios minimos a
los que es4n dispuestos a vender sus coches en el mercado de segunda
mano. Dicho precio minimo es de V; para los propietarios de joyas, y de V,
para los propietarios de cacharros. Légicamente, V; > V.. Por su parte, los
compradores de coches usados estdn dispuestos a pagar C; por una joya
(sabiendo que lo es), y C. por un cacharro (pudiendo identificar que lo es),
donde C;> C,. Para que tanto el mercado de joyas como el de cacharros
puedan existir, asumimos que C; > V; y C. > V.. Es decir, lo que estén
dispuestos a pagar los compradores, para cada tipo de coche, es siempre
mayor que el minimo precio al que aceptarfan venderlo sus propietarios.

Cuando determinemos el precio y la cantidad de equilibrio del
modelo, veremos cémo la informacién asimétrica origina seleccion
adversa.

Supongamos primero que no existe informacién asimétrica, es decir,
que cada comprador y vendedor sabe de qué tipo de coche se trata en el
momento de efectuar la transaccidén. Para facilitar el andlisis, supongamos
que las demandas de joyas y de cacharros son perfectamente elasticas
(horizontales) y que la oferta de coches es fija. Es decir, el precio de
equilibrio en el mercado de joyas serd C;y el precio de equilibrio en el
mercado de cacharros serd C, pues esos son los precios que los
consumidores estdn dispuestos a pagar por un coche cuando conocen la
calidad del mismo, es decir, cuando pueden diferenciar perfectamente entre
una joya y un cacharro. En este caso, tenemos dos mercados separados,
puesto que un cacharro no podra hacerse pasar nunca por una joya ni una
joya por un cacharro. La figura 3 ilustra esta situacion:
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

C,=10.000 u.m. por un cacharro (si lo distingue), dichos consumidores
estardn dispuestos a pagar la cantidad P.=0,8(15.000)+0,2(1 0.000)=14.000
u.m. por un coche escogido de forma aleatoria. Y ese serd el precio de
equilibrio cuando la informaci6n es asimétrica. Observa que al disminuir el
porcentaje de joyas que se estima que hay dentro del total N de coches (k
decrece), el precio de equilibrio (si k=0,2 P=11.000) bajo informacién
asimétrica se acerca méas a C,, precio que estdn dispuestos a pagar los
consumidores por un cacharro cuando pueden distinguir que lo es. Este
fenémeno se ilustra en la figura 4, donde se contempla la funcién de
demanda del mercado para dos casos, cuando k=0,8 y cuando k=0,2:

Mercado de coches
Precio A '

k=0.8 (80% joyas)

P,
v F. Demanda
P,

k=0,2 (20% joyas)

2

Cantidad

Figura 4. Funcién de demanda del mercado de coches bajo informacién asimétrica.

En cuanto a la funcién de oferta, tenemos que tener en cuenta que los
vendedores poseen mds informaci6én que los compradores. Asi, si P. <V,
entonces ningtin propietario estard dispuesto a vender su coche usado. Si,
en cambio, V; > P, > V., se ofrecerén en el mercado (1-k)N coches (todos
los cacharros). Por iltimo, si P, > V;, los propietarios de joyas también
estardn dispuestos a vender. Tenemos, por tanto, una funcién de oferta
hibrida, pues la calidad media de los coches que se ofrecen sube cuando el
precio es, al menos, el precio al que los propietarios de joyas estin
dispuestos a vender su coche. Observa la figura 5:
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

que k* los propietarios ofrecerdn tanto joyas como cacharros. Si k es menor
que k*, se ofreceran cacharros al mercado, pero los propietarios de joyas no
venderdn sus coches y el mercado de coches usados se vera reducido.

Veamos cudl serd el valor de k* Sabemos que si P.= V; los pro-

pietarios de joyas estardn dispuestos a vender. Si sustituimos esto en la
expresion (8), tenemos que:

© V,=k-C,+(1-k)-C, =k(C,; -C,)+C,

Si despejamos k de la expresion (9), tenemos el k* critico que buscamos:

k=i ¢

Observa que dicho valor depende de los precios méximos de compra
de joyas y cacharros (C;y C,) y del precio minimo al que los vendedores de
joyas estan dispuestos a ofrecer su coche (V)).

Con un ejemplo numérico, veremos claro cémo calcular ese valor
critico del nimero de joyas. Sea V;=12.000 u.m. el precio al que se ofrece
una joya, C;=15.000 u.m. el precio al que se compra y C.=7.000 u.m. el
precio de compra de un cacharro. El valor critico de k (nmimero total de
joyas dentro del total de N coches) es k*=62,5%. Por lo tanto, si los
consumidores estiman que hay, al menos, un 62,5% de joyas en el mercado
de coches usados, los consumidores estardn dispuestos a pagar, al menos,
un precio igual a P,=12.000. Si la estimaci6n es que hay menos del 62,5%
de joyas, no se ofrecerén joyas en el mercado puesto que los consumidores
no estardn dispuestos a pagar /2.000 u.m. sino menos, es decir, P. < V;,
con lo que el mercado se llenard de cacharros. Debido a la existencia de
informacién asimétrica, se genera una seleccién adversa en el mercado,
puesto que los coches que se comercian no constituyen una seleccién al
azar de todos los coches de segunda mano: todos son cacharros. En este
caso, y tal como aparece en la figura 4, el precio que los consumidores
estar4n dispuestos a pagar no serd ni siquiera P puesto que, al saber que
todos los coches son cacharros, querrén pagar C.=7.000 u.m..
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

al valor de las acciones. Supén que estas variables vienen relacionadas a
través de la siguiente funcién: § = s +¢. El precio esperado en equilibrio de
este bien es p =4 . Es decir, las distintas observaciones de & daridn como

resultado distintos precios de equilibrio. Asf, la demanda del bien X de-
pendera de su precio y de los valores que tome la sefial observable, si se
observa.

Vamos a considerar que existen dos tipos de consumidores: los
informados, que observan la sefial s, y los no informados, que no la
observan. La demanda de mercado para los consumidores informados la
expresamos como D(p,s), y la demanda para los no informados como
D(p). Supén ahora que hay un g por ciento de consumidores informados, y
un (1-g) por ciento de no informados. Denotemos como X, a la oferta
disponible del bien X. En equilibrio, demanda y oferta deben igualarse:
X, =gD(p,s)+(1-8)D(p).

Es de esperar que, para cada valor distinto de la sefial s observado por
los consumidores informados, el precio del bien seré distinto. A medida que
el tiempo pase, los consumidores no informados se dardn cuenta de que
existe una relacién entre la sefial observada por los consumidores
informados y el precio del bien. Y, tarde o temprano, el consumidor podra
inferir el valor de s a través de la observacién del precio. Es decir, es el
propio mercado el que estd transmitiendo toda la informacion sobre el valor
del bien X.

Y todo esto considerando que el equilibrio de mercado existe (?).

Supongamos que observar la sefial es costoso. Puede ser, por ejemplo,
el tiempo necesario para leerse los periédicos o los informes especificos
sobre determinada empresa o producto. Imagina que, en un principio, g=0,
es decir, no hay ningiin consumidor informado. Si el coste de observar s es
pequefio, parece razonable pensar que algunos consumidores querran
adquirir la informacién. Por lo tanto, g=0 no corresponde a una situacién de
equilibrio. @
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

consumidores informados observan p y s, maximizan su utilidad esperada y
determinan su funcién de demanda D(p,s). El precio p' de equilibrio

vendra determinado a través de: gD(p',X,)+(1-g)D(p') = X,.

Los consumidores no informados deben hacer una prediccién correcta
del precio dados los valores apropiados de s y X;, es decir: p'=p(s,X,).

Puesto que para observar s hace falta asumir un coste, en equilibrio debe
ocurrir que cada consumidor debe tener incentivos cero a dejar de estar
como esté, es decir, informado o no informado. Si nadie estd informado,
g=0, el precio de mercado no transmitird ninguna informacién, asf que a los
consumidores les interesarfa tratar de adquirirla. Si todos estdn informados
g=1, el precio de mercado serd muy informativo, y habra consumidores que
tengan incentivos a dejar de estar informados y asi ahorrarse el coste de
bisqueda de la informacién.

Un valor de equilibrio de g, en este contexto, serfa aquel para el cual,
si un consumidor pasara de estar informado a no estarlo, aumentarian de
forma infinitesimal los efectos error del precio de mercado, de manera que
dicho precio ya no podria transmitir el volumen de informaci6n consistente
con el equilibrio.

En la literatura sobre estas cuestiones (lejos del dmbito de nuestro
temario) se demuestra que, bajo ciertos supuestos sobre el coste de
adquisicién de la informacién, dicho valor de equilibrio para g existe. Lo
que ocurre entonces es que algunos consumidores se limitan a observar el
precio antes de tomar sus decisiones de compra, y otros adquirirdn la sefial
informativa. Se demuestra que los agentes informados obtienen mejores
resultados, pero sus beneficios s6lo alcanzan a cubrir, exactamente, los
costes de adquisicién de la sefial. ;Vale la pena ser un consumidor
informado?.
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

ceteris paribus, prefiere esforzarse poco, puesto que tiene un coste de
esforzarse: en concreto, C(e;) y C(ep) representan, respectivamente, el coste
que representa para el agente realizar un esfuerzo alto (e;) o bajo (ep).
Obviamente, C(e;)> C(ep). Sin embargo, el valor que tiene para el principal
el contratar a este agente, depende de si éste se esfuerza mucho o poco. Si el
agente se esfuerza mucho, es probable que el principal obtenga de la
transaccion lo suficiente para compensar a ambas partes. Pero si se esfuerza
poco, el principal no obtendré ni para pagarle el salario de reserva (salario
lo suficientemente alto como para que, sumado al bajo esfuerzo, el nivel de
utilidad neta del agente supere su nivel de utilidad de reserva).

La cuestion es que el nivel de esfuerzo realizado por el agente no es
observable por el principal. Llamemos p a la probabilidad de que, dado que
el agente se esfuerza mucho, se obtengan los maximos resultados () tras
realizar la tarea. La probabilidad de conseguir 7 con un esfuerzo bajo por
parte del agente, la denotaremos como g. Légicamente, p > g, pues parece
més probable conseguir las maximas ganancias cuando se realiza un alto
esfuerzo que cuando el esfuerzo es bajo. El siguiente esquema representa la
relacién entre resultados, niveles de esfuerzo y probabilidad de obtener
determinado resultado’:

T 0 « normalizado a cero el resultado del no éxito
en la realizacién de la tarea
e | P I-p
en | 4 I-q

El agente, como ya se ha comentado, tiene una utilidad de reserva
(UR) que debe compensar para aceptar realizar la tarea propuesta por el
principal. Es decir, aceptar realizarla si E[U(w)]=UR, donde w representa

ECONOMIA DE LA INFORMACION

ceteris paribus, prefiere esforzarse poco, puesto que tiene un coste de
esforzarse: en concreto, C(e;) y C(ey) representan, respectivamente, el coste
que representa para el agente realizar un esfuerzo alto (e;) o bajo (ep).
Obviamente, C(e;)> C(e,). Sin embargo, el valor que tiene para el principal
el contratar a este agente, depende de si éste se esfuerza mucho o poco. Si el
agente se esfuerza mucho, es probable que el principal obtenga de la
transaccién lo suficiente para compensar a ambas partes. Pero si se esfuerza
poco, el principal no obtendré ni para pagarle el salario de reserva (salario
lo suficientemente alto como para que, sumado al bajo esfuerzo, el nivel de
utilidad neta del agente supere su nivel de utilidad de reserva).

La cuestién es que el nivel de esfuerzo realizado por el agente no es
observable por el principal. Llamemos p a la probabilidad de que, dado que
el agente se esfuerza mucho, se obtengan los méximos resultados () tras
realizar la tarea. La probabilidad de conseguir # con un esfuerzo bajo por
parte del agente, la denotaremos como g. Légicamente, p > g, pues parece
méas probable conseguir las méximas ganancias cuando se realiza un alto

“esfuerzo que cuando el esfuerzo es bajo. El siguiente esquema representa la

relacién entre resultados, niveles de esfuerzo y probabilidad de obtener

determinado resultado’:
T 0 < normalizado a cero el resultado del no éxito
en la realizacién de la tarea
e p 1 -p
en | 4 I-q

El agente, como ya se ha comentado, tiene una utilidad de reserva
(UR) que debe compensar para aceptar realizar la tarea propuesta por el
principal. Es decir, aceptara realizarla si E[U(w)]=>UR, donde w representa

* Tras realizar la tarea, los resultados posibles son dos: conseguir las maximas ganancias (éxito)
o bien las minimas (no éxito). Las ganancias minimas las normalizamos a cero, por simplicidad. o bien las minimas (no éxito). Las ganancias minimas las normalizamos a cero, por simplicidad.
No olvidemos que el principal debe incentivar al agente a realizar un esfuerzo alto en la No olvidemos que el principal debe incentivar al agente a realizar un esfuerzo alto en la
consecuci6n de la tarea encomendada. ; consecucién de la tarea encomendada.

* Tras realizar la tarea, los resultados posibles son dos: conseguir las méximas ganancias (éxito)
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ECONOMI{A DE LA INFORMACION

esperado, deben ser los minimos m&m&@% puesto que, a mayores valores de
A 'y b, menores ganancias esperadas. La primera restriccion implica que:

A+bpr—Cle))2 A+bgr —Cley) =
= b(p—q)n 2 C(e,)—Cley) =
C(e,)— Cley)

n(p-q)

=b2

de manera que el valor minimo de b, consistente con esta primera
restriccion, constituye el valor 6ptimo de b para el principal:

10 b = Cle,)— Cle,)
n(p—q)

De (10) podemos anotar las principales observaciones:

i) Cuanto mayores son las ganancias totales, menor es el valor de b", lo cual
implica que, a mayores beneficios, un menor porcentaje de éstos es
suficiente para compensar al agente.

ii) Cuanto mayor es la diferencia en los costes de esforzarse mucho frente a
esforzarse poco, mayor debe ser el valor de 5. Es decir, cuanto mayor es el
“esfuerzo extra” que debe realizar el agente, mas hay que premiarle por
hacer dicho esfuerzo. A un agente que le cuesta casi lo mismo esforzarse
mucho que poco, pagarle un menor b"sera suficiente para incentivarle a
hacer un alto esfuerzo.

iii) A mayor diferencia entre p y g, menor valor de . Es decir, cuanto mds
probable sea obtener las méximas ganancias haciendo un alto esfuerzo
frente a un esfuerzo bajo, menor es el porcentaje de las ganancias que
compensa al agente por la realizacion de la tarea.

ECONOMIA DE LA INFORMACION

esperado, deben ser los minimos posibles* puesto que, a mayores valores de
Ay b, menores ganancias esperadas. La primera restriccién implica que:

A+bpr—Cle)) 2 A+bgr —Cley) =
= b(p—q)m 2 C(e,)) - Cley) =
Cle,)—C(ey)

n(p-q)

=b2

de manera que el valor minimo de b, consistente con esta primera
restriccion, constituye el valor 6ptimo de b para el principal:

_ Cle))~ Cley)

(10) b
n(p—q)

De (10) podemos anotar las principales observaciones:

i) Cuanto mayores son las ganancias totales, menor es el valor de b, lo cual

- implica que, a mayores beneficios, un menor porcentaje de éstos es

suficiente para compensar al agente.

i) Cuanto mayor es la diferencia en los costes de esforzarse mucho frente a
esforzarse poco, mayor debe ser el valor de 5. Es decir, cuanto mayor es el
“esfuerzo extra” que debe realizar el agente, mds hay que premiarle por
hacer dicho esfuerzo. A un agente que le cuesta casi lo mismo esforzarse
mucho que poco, pagarle un menor b"serd suficiente para incentivarle a
hacer un alto esfuerzo.

iii) A mayor diferencia entre p y g, menor valor de b". Es decir, cuanto més
probable sea obtener las méximas ganancias haciendo un alto esfuerzo
frente a un esfuerzo bajo, menor es el porcentaje de las ganancias que
compensa al agente por la realizacién de la tarea.

* Posibles en el sentido de que deben cumplir las restricciones que el agente “impone” al
principal: incentivos para aceptar el contrato y para querer esforzarse mucho.

* Posibles en el sentido de que deben cumplir las restricciones que el agente “impone” al
principal: incentivos para aceptar el contrato y para querer esforzarse mucho.
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ECONOMIA DE LA INFORMACION

b) Cuanto mas probable es obtener éxito en la tarea con un alto esfuerzo
frente a la probabilidad de conseguirlo con un esfuerzo bajo (mayor (r-9),
mayor debe ser el salario fijo del agente. En otras palabras, ser eficiente
debe premiarse con seguridad.

c) La diferencia de los costes del esfuerzo viene corregida por las
probabilidades contrarias de éxito en la consecucién de la tarea. Aqui
tenemos tres casos posibles:

Cle) _p_, gC(e,)— pCle,) =0, es decir A" =UR, y se le paga

Cle,) ¢
al agente un salario fijo que es exactamente su nivel de utilidad de reserva.

1. Si

2. Si Ce,) VNHVQQQ_VV pCle,), es decir A" <UR, el salario fijo
Cley) ¢
con el que se compensa al agente es menor que su nivel de utilidad de
reserva.
3. Si Cle) ANUQQQLA pCle,), es decir A” >UR, al agente hay

Cley) ¢
que pagarle un salario fijo que supera su nivel de utilidad de reserva.

Vemos que, cuando la relacién entre costes de esfuerzo es mayor
(menor) que la relacién entre las probabilidades de éxito, el salario fijo es
menor (mayor) que el nivel de utilidad de reserva del agente. Nuevamente,
obtenemos que la tranquilidad del principal se refleja en un premio al agente
en forma de salario fijo.

121

ECONOMIA DE LA INFORMACION

b) Cuanto mds probable es obtener éxito en la tarea con un alto esfuerzo
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PRACTICA DECIMOCUARTA (ECONOMIA DE LA INFORMACION)

Solucion:

Bien, el principal (propietario de la tienda) debe asegurarse de que el agente
(empleado potencial) acepte el trabajo, con lo que se ajustard a la peticién
del trabajador, y ofrecers un salario tal que su salario sea, al menos, de
120.000 u.m.. Ademés, debe incentivarle a que trabaje haciendo un alto
esfuerzo, pues es mucho més probable conseguir las maximas ganancias.
Por lo tanto, el problema del principal viene expresado como:

Max, ,E(z) = (1-b)-700.000-0,9~ A

s.a.

A+ b-0,9-700.000 — 50.000 > 120.000
A+b-0,9-700.000 — 50.000 = A + b-0,1-700.000

Las dos restricciones que tiene el principal implican que los valores de A y
b deben ser tales que:

A =170.000 - b-0,9-700.000
50.000
0,8-700.000

b2
Los valores de A y b consistentes con la maximizaci6n de las ganancias del
propietario son los minimos posibles, es decir:

b =0,089 =8,9%
A" =170.000 - 0,089-0,9-700.000 =113.930u.m.

Le ofrece, por tanto, un salario fijo inferior a su salario de reserva, pero
superior al que tenfa en su anterior trabajo. Ademds, le ofrece un porcentaje
sobre las ventas. El porcentaje es pequefio, puesto que la probabilidad de
que se llegue a unas méximas ganancias es muy alta (0,9) si el esfuerzo es
alto.
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PRACTICA DECIMOQUINTA (BIENESTAR SOCIAL)

2. ;Por qué es importante, en cuanto al resultado final, la diferencia entre
las afirmaciones:

a) “Si quieren un ambiente sin humo, los no fumadores tienen que pagar a
los fumadores por la desutilidad que les causa el “NO FUMEU” ”.

b) “Si quieren fumar, los fumadores tienen que pagar a los no fumadores
por la desutilidad que les causa un ambiente con humo 72

3. ;Es la introduccién de un segundo proveedor de servicios telefénicos una
mejora en términos de Pareto?.

4. ; Es siempre posible ser coherentes con la voluntad de la mayoria? .

Solucion:

1. Es fécil comprobar que el reparto de los dos bienes entre /'y II es optima
en el sentido de Pareto. Y ello es asi porque el punto A es un punto sobre la
curva de contrato e implica que las dos curvas de indiferencia CI'y CII son
tangentes entre si. Eso significa igualdad entre las relaciones marginales de
sustitucién de los dos bienes para ambos consumidores. Dichas relaciones
son iguales a la pendiente de la recta SS”. Por otra parte, la produccién de
los dos bienes en sus cantidades totales significa que se explotan todas las
posibilidades de produccién en dicha economia, dado que el punto Oqn estéd
sobre la frontera de posibilidades de esta economia. Sin embargo, el hecho
de que la $S”y la TT (cuya pendiente corresponde a la relacion marginal de
transformacién en esta economia) no sean paralelas, hace que la situacién
representada no corresponda a un equilibrio, puesto que, COmo Veremos en
la siguiente grifica, es posible, cambiando las cantidades (totales)
producidas mejorar, en términos absolutos, el bienestar de uno o de los dos
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PRACTICA DECIMOQUINTA (BIENESTAR SOCIAL)

consumo de uno de los bienes y, por consiguiente, no puede conllevar una
mejora.

2. Consideremos la situacién A, en la que los fumadores tienen los derechos
de propiedad del espacio en consideracion y la situacion B, en la que dichos
derechos pertenecen a los no fumadores. Es fécil comprobar que las
situaciones A y B corresponden, respectivamente, a las frases a) y b) del
ejercicio. Podemos representar en la misma gréafica y comparar los éptimos
A’y B’ que se obtendrian teniendo como punto de partida cada una de las
dos situaciones anteriormente mencionadas:

_NI_ _Z o Fumador _

Mis
humo
Humoenel | |7 7 NU 4 g
ambiente | =0 Ll cemcmemtdlE o e N
Menos
humo

,,,,,,,, T

Curvade "
de dinero
contrato

e Teniendo como punto de partida el punto A, podemos mantener intacta la
utilidad del fumador, mejorando el nivel de utilidad del no fumador, des-
plazando la combinacién de humo y dinero sobre la curva de indiferencia
del fumador CIF(I), que pasa por A, hasta encontrarnos sobre la curva de
contrato y, mds concretamente, el punto de tangencia de la CIF(I) con
una curva de indiferencia del no ?Emaoﬁ la CINF(I). Este punto, A", es
un 6ptimo en el sentido de Pareto. De manera parecida, partiendo de B,
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PRACTICA DECIMOQUINTA (BIENESTAR SOCIAL) PRACTICA DECIMOQUINTA (BIENESTAR SOCIAL)

ciudadanos 2 y 3 les recuerda que c tiene que preceder a a, si no se pretende ciudadanos 2 y 3 les recuerda que c tiene que preceder a g, si no se pretende
ignorar la opinién mayoritaria sobre el orden entre ambas opciones. El ignorar la opinién mayoritaria sobre el orden entre ambas opciones. El
gobierno se da cuenta que tendrfa que leer la literatura sobre el teorema de gobierno se da cuenta que tendrfa que leer la literatura sobre el teorema de
imposibilidad de Arrow' para decidir qué se hace en este caso y si hay que imposibilidad de Arrow' para decidir qué se hace en este caso y si hay que
preocuparse mucho por el futuro del presente sistema politico. . preocuparse mucho por el futuro del presente sistema politico.

UK. 1. Arrow (1951) “Social choice and individual values”, John Wiley, Nueva York, ‘ UK. J. Arrow (1951) “Social choice and individual values”, John Wiley, Nueva York,
(2* edicién) y A. K. Sen (1970) “Collective choice and social welfare”, Holden-Day. . (2* edicién) y A. K. Sen (1970) “Collective choice and social welfare”, Holden-Day.
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APENDICE

Oligopolio con producto homogéneo: Tabla de féormulas

Funcién inversa de la demanda: P=a-5-Q, Q= Z 0,

=1

Costes de produccion: C, = c¢- Q,, Beneficios: IT, = (P ~c¢)-Q,

Monopolio Cartel Duopolio de Triopolio de Duopolio de Oligopolio de Oligopolio de
(n empresas) Cournot Cournot Stackelberg Cournot Bertrand
(Lider: Empresa 1) (n empresas) (n empresas)
0 =0 a-c a-c a-c a-c a-c a-c a-c
Vie{l,..n} 2b 2nb 3b 4b 2b (n+1)b nb
0, = Qja
L. a-c
j=ije{l,.n) _ _ . 7 _ _
(i 0;#0)
0- i 0 a-c a-c 2(a-c) 3(a-c) 3(a-c) n(a-c) a-c
B ZI ! 2b - 2b 3b 4b 4b (n+1)b b
a+c a+c a+2c a-+3c a+3c a+nc
P 2 2 3 4 4 ntl ¢
II, =TI, (a-c)’ (a-c) (a-c) (a-c) (a-c) (a-c)’ o
Vie{l,..n} 4b 4nb 9b 16b 8b (n+17-b
I, =11, ,
j#i,jefl,. . .n} s s L L (@a-c) L L
(si I, #II,) 165
APENDICE
Oligopolio con producto homogéneo: Tabla de férmulas
Funcion inversa de la demanda: P=a-5-0, Q=) 0,
j=1
Costes de produccion: C, = ¢- 0, , Beneficios: IT, = (P ~c¢)-Q,
Monopolic Cartel Duopolio de Triopolio de Duopolio de Oligopolio de Oligopolio de
(n empresas) Cournot Cournot Stackelberg Cournot Bertrand
(Lider: Empresa 1) (n empresas) (n empresas)
0 =0, a-c a-c a-c a-c a-c a-c a-c
Vi e{l,...n} 2b 2nb 3b 4b 2b (n+1)b nb
QZ = Qj’ -
L a-c
j?.ﬁl,] e{L...n} L L 2 . L
(st Q;#0)
Q"iQ a-c a-c 2(a-c) 3(a-c) 3(a-c) n(a-c) a-c
B erdat 2b - 2b 3b 4b 4b (n+1)b b
a+c a+c a+2c a+3c a+3c a+nc
d 2 2 3 4 4 n+1 ¢
I, =1I, (a—-c)’ (@a-c) (a-c) (a-c) (a-c) (@a-c)’ o
Viefl,..n} 4b 4nb 9b 165 8b (n+1)-b
I, =11, .
Jj=i,je{l,. n} L L o L (@a-c) - -
(¢ II,=IL) 16
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